FACULTAD DE CIENCIAS HUMANAS
PROGRAMA: LINGUISTICA Y LITERATURA
EVALUACION DE TRABAJO DE GRADO
ESTUDIANTE: SONIA JOHANNA JULIO DE LA ROSA
LERINS MARIA PATERNINA FLEREZ

TITULO: “RELEVANCIA E INFERENCIA EN EL USO DE DICHOS Y
REFRANES POPULARES”
CALIFICACION
APROBADO

DANNY_H

Asesor

i)

m/\/
1
JUAN CARLOS URANGO-OSPINA

Jurado

Cartagena, Diciembre 10 de 2009



RELEVANCIA E INFERENC!A EN EL USO DE DICHOS Y REFRANES
POPULARES

SONIA JOHANNA JULIO DE LA ROSA

LERINS MARIA PATERNINA FLEREZ

UNIVERSIDAD DE CARTAGENA
FACULTAD DE CIENCIAS HUMANAS
PROGRAMA DE LINGUISTICA Y LITERATURA
2009



:gqg \0(3 6/]
55

RELEVANCIA E INFERENCIA EN EL USO DE DICHOS Y REFRANES
POPULARES

SONIA JOHANNA/\}ULIO DE LA ROSA

LERINS MARIA PATERNINA FLEREZ
Trabajo de grado requisito para optar el Titulo de profesional en Linguistica y Literatura

Asesaor
Danis E. Ruiz Toro
Candidato a Magister en Linglistica

UNIVERSIDAD DE CARTAGENA
FACULTAD DE CIENCIAS HUMANAS
PROGRAMA DE LINGUISTICA Y LITERATURA
2009



UNIVERSIDAD I'" SARTAGENA
CENTRO DE INFORMAC 0. °7 DOCUIAENTACION
FORMA DE ADLISICION

Compra ____ Donacien_ Canja____ U dse C___'7Si_
Precto $ _A0D -000 provacer (). e € -

No. de A¢ceen M ivin Ue @), ota de Aceptacion:
Facha do Ingreso : 00_24 ram_0%xA_ZOLD

Jurado

Jurado

Jurado

Cartagena, 10 de Diciembre del 2009



DEDICATORIA

£l éxito no se logra sélo con cualidades especiales, £s sobre todo un trabajo de constancia. de

meétodo vy de organizacian.

J.P_Sergent

Mas que el titulo gue se obtiene por la entrega de este trabajo, son los logros alcanzados
y conocimientos adquiridos durante todos estos afios.

Este triunfo con el mas inmenso agradecimiento 1o dedicamos primeramente a Dios todo
poderoso por darnos la sabiduria, entendimiento y fortaleza para la culminacion de esta

meta.

A mi queridisimo y autentico Cate, a mi bella Nancy, a mi encantador esposo, a mis
extrovertidos hermanos y demas familiares por apoyarme y darme fortaleza en los

desafios afrontados para alcanzar mis suefos.

A mi entrafiable padre Jaime por su apoyo incondicional, a mi amada madre Elsa por sus
oraciones y animo para continuar esta ardua tarea, a mis apreciados hermanos, a mi

querido Arge y demas familiares que de una u otra manera son participes de este triunfo.

A todos aquellos que hicieron que lo que un dia se llamé proyecto de investigacion, se
haya hecho realidad y se haya convertido en una meta mas que con esfuerzo y valor se
pudo alcanzar.

SONIA JOHANNA JULIO DE LA ROSA

L ERINS MARIA PATERNINA FLEREZ



AGRADECIMIENTO

Agradecemos a Dios por habernos bendecido con habilidad y destreza en este

transito de la vida logrando alcanzar este triunfo.

Agradecemos a la Universidad de Cartagena por darnos el espacio necesario para
construirnos con la grandeza del conocimiento y por formar un personal idoneo y
capacitado para contribuir a las demandas que exigen constantemente en este

campo.

A nuestro asesor Danis Ruiz por su valiosa colaboracion, dedicacion y paciencia
para guiarnos en el pedregoso camino que condujo a la realizacion de este

proyecto de investigacion.



CONTENIDO

Pag.
INTRODUCCION
1. AL PAN, PAN Y AL VINO, VINO: DE LOS ANTECEDENTES Y
PRESUPUESTOS TEORICOS 18
1.1 Antecedentes 18
1.2 Presupuestos tedricos 34
2. DE NOCHE TODOS LOS GATOS SON PARDOS: EL PROCESO
DE COMUNICACION OSTENSIVO - INFERENCIAL 44
2.1 EL QUE ESTA BAJO EL TECHO SABE DONDE CAE LA GOTERA:
CATEGORIAS DE ANALISIS 46
211 Conformismo / Resignacién 46
21.2 Precaucién / Prevencion 47
213 Linaje / Herencia 47
2.1.4  Apariencia 48
215 Conciencia 48
2.1.6 Entrometido / Chismoso 49
2.2 EL QUE ENSILLA SU BURRO SABE PA" DONDE LO LLEVA:
LOS DICHOS COMQO ESTIMULO OSTENSIVOS 50
2.21 A caballo regalao no se le mira el colmillo:
Conformismo/Resignacion 55
222 En la boca del horno se quema el pan:
Precaucion/Prevencion 60
223 Hijb de gato caza ratones: Linaje/Herencia 62

2.2.4 No todo lo que brilla es oro: Apariencia 64



225 Aguja sabe lo que cose dedal lo que empuja: Conciencia-----—-----67
226 El pez muere por la boca: Entrometido/Chismoso 68
Pag.
3. MAS VALE PAJARQO EN MANO QUE CIEN VOLANDO: EL
PROCESO DE RELEVANCIA 76
3.1 Al mejor cocinero se le ahuman las ollas: Entradas enciclopédicas-—--- 77
3.2 Comcel y movistar no con Tigo: Influencia del entorno---------—---82
3.3 E1 que no tiene mas con su mujer se acuesta: Supuestos de
procesos anteriores 85
3.4 UNA IMAGEN VALE MAS QUE MIL PALABRAS: GRAFICAS DE
LOS POSIBLES SUPUESTOS QUE SE ACTIVAN AL RECEPTAR
UN ESTIMULO OSTENSIVO 89
1. CONFORMISMO/RESIGNACION.
Fig 1.1 A caballo regalac no se le mira el colmillo 90
Fig 1.2 A buena hambre no hay pan duro 90
Fig 1.3 A buen suefio no hay mala cama 91
Fig 1.4 Cuando la vaina esta delgadita sino hay pa carne se
come tripita 92
2. PRECAUCION/PREVENCION
Fig 2.1 Al mejor cocinero se le ahuman las ollas 83
Fig 2.2 Al mejor cazador se e va la liebre 93
Fig 2.3 Del plato a la boca se cae la sopa---- 94
Fig 2.4 En la boca del horno se quema el pan 94
3. LINAJE/HERENCIA
Fig 3.1 De tal palo tal astilla 96
Fig 3.2 Hijo de tigre sale pintao 96
Fig 3.3 Hijo de gato caza ratones 96



Fig 3.4 Aji no pare tomate 96

4, CONCIENCIA.

Fig 4.1 El que esta bajo el techo sabe donde cae la gotera 97
Fig 4.2 El mal de la olla lo sabe el palote 97
Fig 4.3 Aguja sabe lo que cose, dedal lo que empuja 97
Fig 4.4 Cada quien sabe donde le aprieta el zapato -97
5. APARIENCIA

Fig 5.1 De noche todos los gatos son pardos 98
Fig 5.2 Aunque la mona se vista de seda mona se queda 99
Fig 5.3 No todo lo que brilla es oro 100
6. ENTROMETIDO/CHISMOSO

Fig 6.1 Hay muchos moros en la costa 101
Fig 6.2 Hay muchas moscas en el aiambre 101
4. CONCLUSIONES 102
5. BIBLIOGRAFIA 105




INTRODUCCION

El marco de esta tesis se centra en los dichos y refranes populares como
procesos de inferencia y relevancia, con los cuales los hablantes expresan
intenciones y construyen significados dependiendo de la situacion
comunicativa en que éstos son emitidos. Entendiendo, por un lado, Dichos,
como un conjunto de palabras con que se expresa algo que no coincide con
el sentido literal de las cosas, pero gue expresa un concepto cabal,
convirtiéndose con ello en un ahorro de energia linglistica. Por otro lado, se
entienden los refranes como un dichc agudo y sentencioso de uso comun
que se limita a afirmar un sentido estricto de una realidad evidente.

(LACADENA: 2003: 3)

Ahora bien, haciendo una lectura de la expresion, ekpresa un sentido cabal,
se puede entender “sentido cabal” como un significado completo e integro, el
cual no solo es literal, sino que abarca las flexiones significativas que se dan
en relacion a la situacion comunicativa donde se producen tales locuciones 0
dichos. Las cuales son posibles de alcanzar haciendo un minimo gasto
lingliistico, pues, los dichos y refranes permiten que el hablante como emisor,
logre efectos en su destinatario con pocos esfuerzos, esto es usando menos

palabras y proponiendo mas significados.
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Para la realizaciéon de este estudio, se tomo como base a la Pragmatica, la
cual, se ocupa de “el estudio de los principios que regulan el uso del lenguaje
en la comunicacion, es decir, las consideraciones que determinan tanto el
empleo de un enunciado concreto por parte de un hablante concreto en una
situacion comunicativa concreta, como su interpretacion por parte del

destinatario” (Escandell: 2003, 13 — 14).

Dentro de esta ciencia, se tomo como perspectiva tedrica, la Teoria de la
Relevancia, propuesta por Sperber & Wilson (1986). Lo cual, se hizo bajo la
conciencia de que hay un interés en los significados que se construyen en
una situacién comunicativa por medio de lo que hemos denominado “ahorro
de energia linglistica”. Al respecto, los autores sustentan que: “la tesis
central de la Teoria de la Relevancia es que las expectativas de
cumplimiento de la maxima relevancia que suscita un enunciado deben
resultar tan precisas y predecibles que guien al oyente hasta el significado

del hablante” (Sperber y Wilson: 2004, 238 — 239).

Asi pues, los dichos no son relevantes por si solos, sino por las flexiones
significativas que generan los hablantes en una situacion comunicativa,
tomando como base unos supuestos ideoldgicos y culturales compartidos por
los que interactian en dicha situacion, de alli que como ellos mismos

afirman: “La comunicacion tiene éxito no cuando los oyentes reconocen el

IBLIOTECA FERNANDEZ £)
DE MADRID 7 -
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significado lingbistico del enunciado, sino cuando infieren el «significado»

que el hablante le atribuye” (Sperber y Wilson: 1986, 37).

Es precisamente esto ultimo, lo que motivo a la ejecucion de esta
investigacion, pues se pudo observar que tanto en el habla cotidiana, como
en textos de dichos y refranes, las personas usan este tipo de locuciones
para transmitir un camulo de significados y de intenciones comunicativas,
que no se encuentran en el sentido literal del signo lingliistico empleado.
Sino que simplemente el oyente, como destinatario, los entiende como si
siempre hubieran estado ahi, en el dicho, como diciendo: “es esto lo que yo

significo.”

Ante esta preocupacion, se buscaron textos que explicaran no solo el
significado de algunos dichos, sino tambien cémo es que las personas
seleccionan entre las multiples opciones que ofrece el sistema linglistico,
unos signos que denotativamente significan una cosa, pero al ser emitidos en
ciertos entornos tienen otro sentido, y, como es que los oyentes interpretan

este ultimo.

Dicha busqueda, permitié ver que los dichos y refranes, no solo preocupan a
los linglistas, sino también a filosofos, antropélogos, genetistas, socidlogos,
etc. Quienes desde su Optica ofrecen lecturas sobre el fenomeno en

cuestion.

12
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Pero en ellas, los autores se limitan a dar cuenta de sus significados y de los
contextos de realizacion. Algunos van mas alla y ofrecen explicaciones
acerca de las implicaciones socioculturales y discursivas de los dichos ¥y
refranes, pero descuidan un aspecto importante en lo que tiene que ver con
la significacion, este es, el proceso de interpretacién que permite entender el
sentido que quien usa los dichos y refranes quiere transmitir {en el primer

capitulo ampliaremos sobre esto}.

Al observar ese descuido, que no desmerita a las investigaciones hechas en
los campos mencionados- pues ese no era el objetivo de Ios. investigadores-
se planted el siguiente interrogante:

.Como es que un hablante utiliza una expresion (dichos y refranes) que
iteralmente significa una cosa, para significar algo totalmente diferente y

como el destinatario de la misma puede interpretar ese significado?

Este interrogante, parte del comprender que el significado no es estatico,
sino que es construido por procesos cognitivos. Por lo cual, al darle
respuesta, se pueden entender ciertos procesos que inciden, tanto para que
quien emite un dicho pueda seleccionarlo para exponer sus significados e
intenciones, como para que quien los recibe pueda inferiflos. Con base en

ese entendimiento, se formularon los objetivos de esta investigacion:

13
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Objetivo General:

Describir, a través de un analisis ostensivo- inferencial de los dichos y
refranes, los procesos que intervienen para que las personas en su rol de
emisores los usen para transmitir ciertos significados e intenciones
comunicativas y que en su rol de destinatarios, activen supuestos para

interpretar tales significados.

Objetivos Especificos:
» Organizar los dichos y/o refranes en categorias de analisis teniendo en
cuenta la relacién semantica que guardan entre si.
¢ Describir cada una de las categorias a partir del proceso de
comunicacién ostensivo- inferencial.

« Describir mediante el proceso de relevancia las categorias de analisis.

Para alcanzar estos objetivos, se realizdé un proceso de recoleccion,
organizacion e interpretacion de los datos. Con respecto a lo primero, se
aplicaron las técnicas de introspeccién y observacion. En primer lugar, como
investigadoras y usuarias de la lengua (espaniol) pudimos reflexionar acerca
de los dichos y refranes que en ciertas situaciones comunicativas
empleabamos para significar ciertas cosas. Tales locuciones y reflexiones

eran anotadas en una libreta, para luego tomarlas como objeto de analisis.

14
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En segundo lugar, como el uso de dichos y refranes es muy comun, la
observacion directa consistié en anotar en la libreta, las locuciones de otras
personas y la situacién comunicativa en que éstas se daban. Asi se
constituyd un banco de datos de aproximadamente 200 dichos, escuchados
en Cartagena', que posteriormente se organizé en ciertas categorias de

analisis.

Dicha organizacion, tuvo como base [os siguientes criterios:

e Que tuvieran el mismo objeto de referencia

« Que entre ellos, haya concordancia entre intenciones comunicativas

que implican.

Para el analisis e interpretacion de los datos, se relacionaron los supuestos
sociales y culturales que como usuarias de los dichos e investigadoras del
fenomeno tenemos, con los presupuestos tedricos de la Teoria de la
Relevancia, ya mencionada. Lo cual tuvo como finalidad, jograr
interpretaciones que apuntaran a perspectivas de pensamiento vigentes en la

ciudad, pero con rigor cientifico.

Luego de realizar el analisis, se organizo el presente texto de la siguiente

manera. En el primer capitulo, titulado “Af/ Pan, pan y al Vino, vino: de los

'Con esto no se quiere decir que los dichos y refranes son exclusivos de Cartagena, ni siquiera de
Colombia, sino que éstos son de uso universal, como lo afirma Pinzén y Faudifio {1973) los dichos son
“una entidad social y universal, es decir, se presenta en todas las sociedades del globo, ya que no hay
un foco cultural sino que cada sociedad se desarrolla siguiendo sus propias leyes” (P. 5).

15
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antecedentes y presupuestos tedricos” se establece un dialogo con algunos
trabajos afines con los dichos y/o refranes, para exponer aigunos
interrogantes sobre aspectos que fueron descuidados por sus autores.

Posterior a esto, se sefialaron los conceptos fundamentales que sustentan

este trabajo.

En el capitulo segundo, denominado “De noche todos los gatos son pardos:
El proceso de comunicacién Ostensivo- inferencial’ se presentan Ila
organizacion de los dichos y/o refranes en categorias y seguidamente se da
una explicacion acerca de como la comunicacion ostensiva inferencial da pie
a que un emisor seleccione entre muitiples enunciados aquel que logre

activar y hacer manifiesto en su destinatario, una serie de supuestos.

En el capitulo tercero, titulado “Mas vale pajaro en mano que cien volando: Ei
destinatario y el proceso de relevancia” se analiza el proceso de relevancia,
el cual concierne a la activacion de supuestos donde predomina aquel que

logre causar en menor tiempo y esfuerzo, el mayor efecto contextuat.

A partir del analisis realizado en estos tres capitulos, conciuimos que los
dichos y/o refranes son estimulos ostensivos emitidos con el propoésito de
incidir o repercutir en alguien de manera mas sintética y eficaz. Pero para
lograr esto, los interlocutores deben poseer dentro de su entorno cognitivo
fos suficientes conceptos que le permitan estructurar légicamente; en el caso

del emisor lo que pretende manifestar y en el caso del destinatario la

16



deduccién de esa pretension, que se da gracias a que todos los supuestos
que se activan al receptar un dicho no son desconocidos para este, pof lo
que la confirmacién de la sospecha de los emisores depende del
reconocimiento que los primeros hagan de las intenciones informativas de
estos ultimas, en respuesta a los enunciados que funcionan como estimulos

ostensivos.

17
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1. AL PAN, PAN Y AL VINO, VINO: DE LOS ANTECEDENTES Y
PRESUPUESTOS TEORICOS
Al Pan, pan y al Vino, vino.

Dicho popular

La realizacion de analisis semanticos y socioculturales sobre los dichos y
refranes populares es muy comun en los estudios lingiisticos, antropoldgicos
y semiodticos de la actualidad. Razén por la cual, se han propuesto distintos
significados que definen ambas nociones y se han desarrollado distintos
puntos de vista que explican el fenomeno de los dichos y/o refranes,

tomando como punto de partida enfoques diferentes.
2.1 ANTECEDENTES

Por una parte, autores como Lacade‘na,‘ Soto, Acuna, Cardenas, han
expuesto definiciones que en cierta manera son coincidentes, por eso de
manera general se puede decir que un dicho y/o refran puede ser un dicho
popular, sentencioso y breve en el que se manifiesta la sabiduria y
experiencia humana capaz de aleccionar a generaciones futuras,
considerado ademas como una expresion folklorica popular y universal que
hace parte del patrimonio del pueblo y afirma en un sentido estricto una

realidad evidente.
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Ahora bien, toda esta fusion que hemos hecho, para condensar lo que en
realidad representa un dicho y/o refran, es la que tomaremos como base a lo

largo de este trabajo de investigacion.

Como se anotdé anteriormente, los dichos y/o refranes populares han sido
estudiados desde ciencias como la Lingiiistica, la Genética , la Filosofia,
entre otras, por un lado, con e! fin de explicar su uso, significacidon e
incidencia socio cultural; por otro lado, con el propésito de recopilar glosarios

de este tipo de expresiones usadas en algunos espacios culturales.

En esas investigaciones, se han dicho cosas importantes, pero se han
descuidado aspectos que si se tienen en cuenta mejoraria el analisis del
significado de los dichos y refranes como datos de estudio. A continuacion
hablaremos de estos trabajos, se sefialaran los aportes que sus autores
generaron y se criticaran los aspectos que desde el punto de vista de esta

investigacion han sido descuidados.

Desde la Lingiliistica encontramos el trabajo de grado: “Palabras que hieren
andlisis del racismo hacia la persona negra en frases proverbiales,

locuciones, dichos y refranes” de Carlos Diaz Acevedo (1997).

El proposito de este trabajo fue develar la discriminacion hacia la persona

negra expresada mediante el uso de frases proverbiales, locuciones, dichos y

19
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refranes como su titulo lo indica. Para ello, toma como apoyo a Pintos (1995)
cuando sefiala que “los mecanismos por los que un determinado orden social
llega a ser considerado como algo natural, y consiguientemente establece la
denominacién social como una coaccion legitima, hegemonica y aceptada”
(P. 7). Para afirmar que, en ese sentido, la discriminacién hacia los negros se
hace normal y convencional y se evidencia a traves de ciertas expresiones
que designan cierto tipo de actividades, espacios y roles, atribuibles a estas
personas; lo que establece a su vez, un orden jerarquico que pone en
primacia al blanco sobre el negro y le confiere al primero, una autoridad para

que domine y coaccione al segundo sin ningun tipo de cuestionamiento.

Carlos Diaz, a partir de lo anterior se realiza ciertos interrogantes: iDe qué
esta hecho este orden y a través de qué funciona?, ¢ Cuales son los recursos
que permiten mantener semejante nivel de efectividad? Son estos fos

interrogantes que motivan al autor a la realizacion de este trabajo.

A estas preguntas, el autor responde que la ideologia que subyace en
muchas mentes en cuanto a la supremacia del blanco sobre el negro, es
decir, racismo, se debe en parte a la transmision oral que se hace de esta
concepcion ya sea por medio de frases proverbiales, locuciones, dichos y
refranes en los que como afirma Diaz, se basan la sabiduria y el consenso

tradicional. Como por ejemplo “El sol es para negros”, "Mas contento que

20
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palanquero con pelo liso”, “Trabajé como un negro”, “Negro tenias que ser’

entre otras.

Al final Diaz Acevedo, luego de haber realizado un analisis semantico
(denotativo - connotativo) de las locuciones, dichos y refranes, concluye que
las ideas racistas hacia la persona negra vehiculadas a través de frases
proverbiales, locuciones, dichos y refranes obtienen su mayor eficacia
simbolica a través de la repeticion insistente del contenido central de las

connotaciones y los mitos.

Los apuntes de Diaz Acevedo, son bien claros, sin embargo hay algunas
fallas que de ser precisadas el estudio mejoraria. En primera instancia, su
titulo enuncia que los datos a analizar son agrupados bajo categorias
denominadas frases proverbiales, locuciones, dichos y refranes, de las
cuales, no expone una distincion clara entre una y otra y someramente
argumenta que hacen parte de la transmision oral de las ideologias. Por ello,
se considera que es conveniente hacer una distinciéon de cada una de estas
categorias y no dar por entendido que el lector tiene conocimiento de su

definicion y de las diferencias que existen entre ellas.

Por ofra parte, cuando presenta los datos no hace una clasificacion

especificando cuales de ellos hacen parte de las frases proverbiales, las

locuciones, los dichos y refranes. Clasificacion que se considera importante

21
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puesto que si no se hace, se dificultaria hacer una seleccion de cuales son
caracterizados como dichos, cuales refranes y no se tendria precision sobre
la incidencia que ambos pueden tener para evidenciar una ideologia, en el

caso de Diaz, una ideologia racista.

Un ejemplo del anaiisis que se hizo en el trabajo de Diaz Acevedo, es el
siguiente: Cuando una persona negra en un bus le dicen “Negro tenias que
ser” ia palabra negro no solo se refiere a la persona de piel oscura como
dice el diccionario, implica también ser una persona descuidada, maleducada
o bruta.

No se contradice la manera como lo plantea Diaz, porgue es claro, que a la
persona a quien se le dice la expresion “Negro tenias que ser”, no solo se le
da a entender que se le dice asi solo por su color de piel, sino que ademas

hay una intencién implicita de insultarto, agredirio y ofenderlo.

Las preguntas que se le pueden hacer a Diaz son ¢Como puede llegarse a
esa conclusidon? ;Qué procesos mentales permiten que se logre esa
interpretacion? Pues estas connotaciones (insulto, agresiéon u ofensa) no se
dan solo porque si, sino que para obtenerlas, cognitivamente intervienen
procesos, que si no se explican pueden hacer que el analisis pierda rigor

cientifico.

22
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Otro aspecto, que bien sefala el lingtista Carlos Diaz, es que en ias
construcciones de interpretaciones sobre las personas negras, existen
convencionalidades que las justifican, porque se han interiorizado en la
conciencia colectiva de las mayorias de tal forma que la palabra negro
implica un sin numero de sefialamientos peyorativos. E! autor sefiala:
explicaciones mitolégicas, mecanismos socCio — culturales y procesos
historicos que se han dado, por ejemplo, el mito del origen del negro basado
en la teoria de evolucion organica, la historia de los primeros hombres en los
pueblos del choco, 1a trata de esclavos negros de Africa a América desde el
S XV al S8 XiX, ia narracién biblica de la maldicion de Cam registrada en el

libro de Génesis, entre ofras.

Ahora bien, No se puede decir que esta asociacion realizada por el autor no
este bien, pues es posible que el hecho que haya mitos e historias que
desvalorizan al negro en cuanto a ser social se refiere, influya para que las
personas que usan las locuciones explicadas por Diaz asocien el color de

piel negro a actitudes y aptitudes negativas.

Sin embargo, la interpretacion del autor puede quedarse corta, porque no
explica que las significaciones asociadas a tales mitos e historias pueden
integrarse al dominio cognitivo de las personas y servir de base para la
interpretacion y significacion del mundo a través del lenguaje. Razoén por la

cual, la construccion de ese significado por parte de los emisores y la
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interpretacion por parte de los destinatarios no caerian en la simple intuicion
o azar del lenguaje, sino que ambas podrian ser sustentadas a partir de los
miltiples sentidos que los humanos construimos a lo largo de nuestra vida.
(Cuenca y Hilferty, 1999: P 48)

En la Genética, se halla el texto titulado “Dichos, Refranes y Genética” de
Juan Ramoén Lacadena (2003) donde se busca hermanar y/o acoplar las
humanidades con un recorrido amplio por el campo de la gené‘tica. El objetivo
central de este trabajo esta fundamentado en tratar de interpretar en claves
geneéticas algunos de los dichos que corresponden a fenémenos biclégicos o

acciones humanas y son explicables desde esta ciencia.

Lacadena, al inicio de su ensayo toma como referencia el Diccionario de la
Lengua Espafiola, para definir y hacer una distinciéon entre dicho, refran,
apotegma, maxima, sentencia, aforismo y adagio, pero anota que todos de

manera general son una manifestacion de la sabiduria y experiencia humana.

Lacadena se vale de 677 dichos que se han utilizado en relacion con ciertos
aspectos genéticos; los cuales, los describe en seis subtitulos Genotipo,
Ambiente, Fenotipo, Genética del desarrollo, Genética del sexo, Genética y

comportamiento, Genética y evolucion, y Genética humana.

Inicialmente el autor busca explicar como en determinadas circunstancias

ambientales diferentes genotipos pueden llegar a presentar un mismo
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fenotipo, tal es el caso del dicho “De noche todos los gatos son pardos”. Sin
embargo, en ocasiones depende exclusivamente del genotipo y no de la
influencia del ambiente en el fenotipo, como en el dicho “De tanto mirar al
cielo tiene los ojos azules” y aunque el ambiente modifique el fenotipo no
cambia el genatipo igual como “Aunque la mona se vista de seda, mona se

queda”.

Segun el autor, sobre la informacion genética pueden interferir los factores
ambientales no solo de naturaleza fisica o quimica sino también cultural, de
especial importancia cuando se trata de caracteres de comportamiento, como
en el dicho, “El que anda con la miel algo se le pega’. Lo cual lo lleva a
afirmar que existen varios tipos de influencia que inciden en la construccion
del comportamiento, entre estos menciona la importancia de la influencia de
los genes como se manifiesta en el refran "De tal palo tal astilla”, la
influencia ambiental educacional “Méas vale el diablo por viejo que por sabio”

y la influencia de la convivencia “Dime con quién andas y te diré quien eres”.

No obstante, esa correspondencia que existe entre los dichos con los
fenomenos biologicos © acciones humanas no solo tiene una explicacion
genética, sino que también se puede afirmar que en conjunto con ésta se
han dado en la mente procesos que permiten la inferencia de los dichos. Uno
de estos es el proceso de comunicacion ostensivo - inferencial que implica

una conducta ostensiva por parte de un emisor y un proceso inferencial por
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parte del destinatario (Sperber y Wilson, 1986:) es decir, se busca significar
una cosa con el uso de X expresion que no coincide con su significado literal
y posteriormente la comprension inmediata de dicha expresion, como por

ejemplo el dicho “Aunque la mona se vista de seda mona se queda”

Otro aspecto importante que trabaja Lacadena es la relacion genética y
evolucién, el autor sefala que el proceso evolutivo es un proceso gradual,
largo y lento que responde a un mecanismo de “prueba y error”. En el
proceso evolutivo la adaptacion de los individuos al medio es fundamental
porque la seleccion favorece a los individuos que mejor se adapten a las
condiciones ambientales como se expresa en el dicho "Al son que me toques
a ese bailaré”, otra que busca el beneficio propio y se resume en el dicho
“Sino puedes vencer a tu enemigo unete a é/” o aquella que se expresa como

consejo “Zapatero a su zapalto” (P. 45).

Lacadena anota que la evolucion de la humanidad se debe a dos
evoluciones: una biolégica y una cuitural pero es esta Ultima la que incide de
manera relevante ya que expresa citando a Dobzhansky (1977) que La
cultura es “un almacén de informacion y pautas de comportamiento que se
transmiten por instruccion y aprendizaje, de manera que son los sistemas
simbélicos humanos y no los genes los que juegan el papel central en la

transmision de la cultura” (P. 50).
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LLacadena, luego de interpretar los dichos y refranes en claves genéticas,
llega a las siguientes conclusiones, primera, la observacién atenta de‘la
naturaleza que nos rodea y de los fenémenos de la vida diaria, de las
relaciones y comportamientos humanos, ha llevado al hombre a expresar su
experiencia existencial en formas de dichos, haciendo realidad aquel refran:

“|_a experiencia es la madre de la ciencia’.

Segunda, la sabiduria popular, expresada en dichos de mayor o menor
rango, tienen ciertamente un contenido o son asimilables a una variedad de
fenomenos genéticos aunque no fuera esa la intencion de quien los dijo,
entre otras cosas porgque en la época en que se dijeron o escribieron la

genética no habia nacido (Lacadena, 2003: 63).

La justificacion que respalda el trabajo de Lacadena esta resumida en el
verso “Todo es segun el color del cristal con que se mira”. Es viable la mirada
y el analisis que hace de los dichos a partir de una explicacion genetica
porque ademas el sentido que él busca resaltar en los dichos coincide con
los fenomenos genéticos con los que los relaciona. Nuestra intencidn radica
en complementar por medio de la Teoria de la relevancia propuesta por
Sperber y Wilson cuales son los procesos que inciden en la enunciacién y
comprension de un dicho y/o refran, es decir, la conducta ostensiva que

adopta ef emisor y el procesa inferencial que lleva a cabo su destinatario.
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En ia filosofia encontramos el libro “Filosofia de los refranes” de Gonzalo
Soto Posada (1994) que como su titulo lo indica los refranes son focalizados
desde el angulo de la filosofia, pero no una filosofia de erudicion, cientifismo,
memorismo, especulismo o locura como con frecuencia se tilda a los
filosofos, sino mas bien, su trabajo como él lo afirma “busca poner de
manifiesto esa clase de filosofia que esta encarnada directamente en el
pueblo, una filosofia que parte de éste y vuelve a él, es decir, una filosofia
que muestre su ambiente circunstancial, sus experiencias y vivencias que lo
Heven a reflexionar y a especular sobre si mismo , a sacar conclusiones,

soluciones o al menos ideas” (P. 10).

Al inicio de su trabajo deja claro que su intencibn no es establecer
distinciones o semejanzas entre refranes y sus afines como el adagio,
aforismo, dicho, proverbio, maxima, apotegma etc. Pues considera y coincide
con Lacadena que todos son patrimonio del pueblo y que este por lo tanto los
asume como suyos vy los usa en cualquier circunstancia como expresion
folklorica de su caracter, de su vida, de su modo de ser, de pensar , de sentir,

de ver la realidad (Soto,1994:14).

Segun el autor, todo este vivir popuiar se hace expresion en los refranes, y
es por medio de éstos que podemos conocer al pueblo mismo. Es dentro de
este marco que Soto situa su trabajo, llegando a concebir filosofia como

conocimiento, practica, existencia, vida.
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Si bien es cierto, los refranes como afirma este autor, son originados por el
pueblo mismo, puesto que conforman el vivir popular de éste, es decir,
mediante ellos el pueblo devela sus ideas, sentimientos, caracter, vision de la
realidad, que luego se hacen manifiestas en palabras. También es cierto, que
los dichos y refranes, al ser emitidos llevan consigo una carga intencional,
con la cual, un emisor pretende incidir en su destinatario. Lo que hace de
ellos una herramienta atil para exaltar o ridiculizar, exhortar o aconsejar, péra
advertir o persuadir, entre otras, lo cierto es que los dichos y/o refranes mas
que meras expresiones de vivencias circunstanciales, constituyen medios
conscientes utilizados para afrontar o salir de una situacion en forma

didactica.

Soto, para organizar su analisis, primeramente se da a la tarea de clasificar
los refranes siguiendo la division tradicional de la filosofia en tratados tales
como psicologia, ética, metafisica, logica y epistemologia. Posteriormente
hace una division por esquemas correspondientes a los temas respectivos de

los que se ocupa cada tratado filosofico.

Para abordar el estudio de estos esquemas el autor se vale de tres pasos:
primero, una explicacion etimologica de los refranes que implica su origen, su
sentido, sus anécdotas, sus correspondientes en otros paises, su expresion
latina, sus escritos y frases célebres que se relacionan con ellos. Segundo,

una interpretacion filosofica que constituye la columna vertebral de su
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trabajo. Por ultimo, una conclusion personal, donde deja ver su concepto
particular sobre los refranes y sobre la vision que los filésofos tienen de ellos.
Aqui sefiala: “Mas que hablar de filosofia de refranes populares, se debe
hablar de los refranes como filosofia, solo en este sentido se puede llegar a

obtener su cabal significado” (Soto, 1994: 402).

Si bien es cierto, los dichos y/o refranes como filosofia popular constituyen
una expresion de la realidad y vivencias de cada pueblo, también, se puede
decir que con éstos se pretende significar una cosa con el uso de otra, es
decir, el sentido que le adjudican los usuarios, no va a coincidir con su
significado literal como se ha anotado, entonces, esta pretension se logra

cuando el destinatario infiere la intencién con que es emitida.

Por ejemplo: cuando se expresa el dicho “Ef hombre es el maiz, fa mujer fa
tusa” no se quiere decir gue el hombre “es una planta herbacea anual
perteneciente a la familia gramineas de nombre cientifico Zea mayz,
produce unas mazorcas con granos gruesos y amarillos muy nutritivos” ni a
la mujer que es “hoja del fruto del maiz “(Diccionario enciclopédico Espasa:
2003). Sino mas bien se quiere poner de relieve una actitud de superioridad
del hombre frente a la mujer, considerandose este como lo principal (la
esencia misma, lo que se aprovecha) relegando a la mujer a un grado de

inferioridad (lo que no sirve lo que se bota).
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Otros textos que hallamos dentro de la Lingiistica se titulan “Refranes y
cantos agrestes de la costa Caribe colombiana” de Jesus Cardenas de Ossa
(1990) y “Refranero colombiano mil y un refran” de Luis Alberto Acuﬁa
(1999). En esta ocasion trabajaremos estos dos libros de forma paralela ya
que guardan ciertos matices en comun como es su constitucion y el método

de analisis que hacen de los dichos y/o refranes.

E| libro de Cardenas se divide en tres apartes: En su inicio de forma
especifica y breve le adjudica a cada frase una significacion, alli nos cuenta
la historia de como estos refranes compitados en su libro llegaron a America
con la conquista espafiola, ademas se encuentra dentro de esta parle una
amplia recoleccién de refranes donde se identifica la idiosincrasia de la gente

del litoral Caribe colombiano.

Una segunda parte comprende un historial breve pero muy util de la métrica
poética empleada por los vernaculos cantores, y ademas una recopilacion de
los cantos populares de las gentes del campo como son las décimas, las
coplas, los cantos de vaqueria, etc. Como el sefala son "cantos que son
patrimonio del pueblo y por la abulia de la clases rectoras del pais los
estamos dejando perder dentro de la bruma que deja el tiempo cuando no
para la clepsidra” (Cardenas  P.12). Por ultimo incluye una antologia breve

de la copla, que ilustra suficientemente sobre el tema.
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Basicamente Cardenas en su libro realiza una recopilacion de refranes,
proverbios, aforismos, dichcs y apotegmas que se emplean en el uso
popular. Enfatiza directamente en el refran definiéndolo a partir de Francisco
Rodriguez Marin (1979) como un dicho “popular sentencioso y breve, de
verdad comprobada generalmente simbgdlico y expuesto en forma poética

que contiene una regla de conducta u otra cualquiera ensefianza” (P.5).

Afirma ademas, que los refranes, proverbios, adagios, aforismos y dichos
condensan en una frase la experiencia de las gentes comunes y aleccionan a
generaciones futuras, gozan de universalidad fecunda a pesar de las
diversas formas que adoptan en cada pais; expresan un pensamiento, una
admonicién, un deseo, recoge una experiencia sacada de la ciencia del

pueblo (P.12).

Por su parte Acufia, en su exordio coincide con Cardenas al sefalar al refran
como algo sabio, que no admite contradiccion alguna, de popularidad y
estupenda universalidad. “Ninguna sentencia fue mas breve, ninguna
conclusiéon mas elocuente, ninguna verdad mas oportuna; y sin embargo de
tales maravillas el refran desdefa lo erudito, se disocia de lo cortesano y se
refugia para vivir muy a sus anchas en cuanto es popular y castizo... Tuvo
por padre al pueblo, por madre la experiencia y por hermanos gemelos el

modismo, el adagio, el proverbio y la expresion familiar” (P. 9 -10).
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Tanto para Cardenas, como para Acufia, los refranes se caracterizan por su
eficacia moralizadora: ellos previenen o castigan, aplauden o zahieren,
absuelven o recriminan, consagran o desaprueban. De igual forma, senalan
que un refran debe ser convencional, es decir, debe contener una sentencia
comunmente admitida por la gente como eficaz y verdadera y en su contexto
tener causa y efecto. O sea, una razén y motivo para su enunciacién y una
reaccion procesada por la inferencia de este.

Es menester mencionar que para llegar a atribuirle a un dicho y/o una
significacion que condense la idea y obvie largas vy dispendiosas
explicaciones; nos debemos remitir y preguntar & Qué procesos son los que
realizan los hablantes para seleccionar entre miles refranes y/o dichos uno
que se ajuste de manera efectiva a la situacion comunicativa presente, y que
active de forma automatica una serie de supuestos en la persona a quien va
dirigido?

Estas significaciones se ponen de manifiesto gracias a los procesos mentales
que los individuos realizan, ios cuales le permiten dar significado a una cosa
con el uso de otra. Tales es el caso cuando se expresa el dicho “Aji no pare
tomate™ en el que se quiere poner en evidencia que los hijos presentan
caracteristicas heredadas de los padres y que por tal razon para que un hijo
se parezca a Su padre debe tener rasgos distintivos de él. Este es un dicho
que emerge de las relaciones genéticas dadas en el reino vegetal, donde es

imposible pensar que una mata de aji puede producir frutos que no sean de

SuU misma especie.
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1.2. PRESUPUESTOS TEORICOS

Esta investigacion se abordara desde ia pragmatica, entendiéndose segun
Escandell como “el estudio de los principios que regutan el uso del lenguaje
en la comunicacion, las consideraciones que determinan tanto el empleo de
un enunciado concreto por parte de un hablante concreto en una situacion
comunicativa concreta, como su interpretacion por parte del destinatario”

(Escandell: 2003, P 13 — 14).

Ahora bien, cuando se habla de principios que regulan el uso del lenguaje, se
remite a aquellos elemenios que entran en juego en una situacion
comunicativa: el enunciado es uno de estos elementos que permite
establecer ia interaccion entre hablantes, puesto qgue al ser producido lieva
consigo una marca intencional. Todo enunciado tiene su origen en alguien, a
este se le denomina emisor, y va dirigido a alguien, es decir, a un destinatario

segun la terminologia que usa Escandeli para definirios.

Estos componentes mencionados intervienen en la situacion comunicativa.
Sin embargo, no pueden presentarse independientemente del entorno gue
incide en su enunciacion, es decir, el lugar, el momento y el topico de que se
hable, ya que este es el que da paso a que tanto el enunciado como su
interpretacién se manifieste de forma eficaz, debido que lo que se enuncia

cobra sentido en la situacion comunicativa gue se produce.
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Se ha encontrado que por lo general, la mayoria de las investigaciones gue
se han hecho desde esta linea tematica de los dichos y/o refranes los definen
de forma similar. Sin embargo, para esta investigacion se tomara en cuenta
la éiguiente definicion: los dichos son enunciados sentenciosos y breves en
los que se manifiesta Ia sabiduria y experiencia humana capaz de aleccionar
a generaciones futuras. Ademas, se consideran como una expresion
folklorica popular y universal que hace parte del patrimonio del pueblo y

afirma en un sentido estricto una realidad evidente?.

Los dichos y/o refranes cuando se enuncian en entornos no aptos para su
emision, pueden generar un infortunio en la situacion comunicativa, su
pertinencia es nula y el efecto que se quiere causar no es posible. Pero si se
enuncia en una situacion apropiada, la intencion de la enunciacion va a
coincidir con la interpretacién, es decir, “se establece una relacion muitivoca
entre una expresion lingiiistica y la situacion en que se emitid” (Escandell:

2003, P 37).

Por ejemplo, un grupo de jovenes se encuentran estudiando para un parciai y
el méas sobresaliente del grupo expresa: jBueno! “Ef que es un buen galio en

cualquier corral canta”, dando a entender que por ser €l, uno de los mejores

2 ksta definicion es una construccion de las autoras, 13 cual surge de unificar los aspectos gue los
autores ya citado tienen en comun,
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estudiantes, no debe preocuparse tanto, ni darse mala vida. A lo que uno de
sus compaineros le interpela:

No te confies Rogger, “Que al mejor cocinero se le ahuman la ollas’, dando a
entender con la expresion de este dicho que no se debe ser tan confiado, por
que despueés de todo, ei futuro es incierto y cualquier cosa inoportuna puede

suceder.

Todo esto apunta que el entorno es imprescindible, se debe tener en cuenta
a la hora de enunciar e interpretar. Pues en el usc de la lengua,
especificamente el objeto de nuestro estudio los dichos y/o refranes, es
posible que los interactuantes realicen distintas interpretaciones dependiendo
al contexto en son emitidos. Por ejemplo el dicho De noche todos los gatos
son pardos, se le puede adjudicar diferente interpretaciones dependiendo el

entorno o situacion comunicativa.

En una situacion comunicativa (espacio — temporal) a) donde se encuentran
reunido un grupo de hombres bebiendo licor. En ese momento pasa una
chica fea y desgarbada, uno de ellos ya en estado de embriaguez, comienza
a enamorarla y a echarle piropos. Viendo esto, uno de los integrantes del
grupo que estaba en su sano juicio le dice: no se equivocan cuando dicen
que De rioche todos los gatos sorn pardos.

Como se anotg anteriormente, tanto el enunciado, el emisor, el destinatario y

el entorno son elementos que inciden en la interpretacion y sentido del
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enunciado. Escandell afirma gue “en la comunicacion las frases pueden
adquirir contenidos significativos que no se encuentran directamente en el
significado literal de las palabras que la compoﬁen sino gue dependen de los
datos que aporia la situacion comunicativa en que dichas frases son

pronunciadas” (Escandeli, 2003: 22).

Esto precisamente ocurre en los dichos y/o refranes, donde el significado de
los mismos no depende de aquel significado exacto y propio conforme a la
letra del texto (significado literal), sino mas bien, apunta o se manifiesta
mediante procescs inferenciales que hace el destinatario. Es asi, cuando a
alguien se le expresa el dicho “No esfoy habiando con el payaso sino con el
duefio del circo”, no se le esta insinuando que: - no se esta hablando “con el
artista de circo que hace reir con sus gracias, con su traje y ademanes

{payaso) sino, que se esta habiando con el propietario del circo”

Mas bien, lo que se le estd insinuando a esa persona, es que no sea
metiche, que no intervenga en asuntos que no le competen o que no son de
su incumbencia, puesto que no tiene el status mayor del duefio sino que
representa una categoria menor, es decir, que él no es importante en la

conversacion, por lo tanto debe quedarse callado.

Si bien es cierto, los procesos inferenciales que hace el destinatario

contribuyen en gran medida a darle sentido a los dichos pero también es
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conveniente resaltar el caracter universal, (entiéndase universal como el uso
global, en todas partes del mundo que se hace de ellos) que éstos tienen, de
alli que se hayan convencionalizado de tal manera que sus significados

coinciden generalmente entre sus usuarios.

Como hemos senalado, la pragmatica se ocupa del estudio de los
componentes que inciden en el uso del lenguaje en una situacion
comunicativa. No obstante, esta disciplina no es aparte de la semantica
“ciencia del significado” por cuanto la significacién se considera la razén de
ser del lenguaje, no exclusiva de las palabras sino extensiva a los morfemas,
frases, oraciones y a la secuencia textual que subyace en las practicas del
discurso. Sin embargo, ellas son disciplinas indisolubles, ya que no tiene
sentido la distincién entre semantica y pragmaética, o entre significado
estrictamente lingiistico y 1o que quiere significar el hablante atendiendo a
sus intenciones comunicativas, creencias, entorno y contexto (Nifio, 2000:

168Ss).

El presente andlisis se fundamentara a partir de estas dos disciplinas, claro
esta se centrara la mirada en la pragmatica, no tanto en el significado
extraido de factores extralingiisticos que quedan fuera de su ambito, sino
mas bien en el estudio de todos aquellos aspectos del significado que
permiten su enunciacion e interpretacion, estudio que le compete a la

pragmatica.
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A partir de la Pragmatica trabajaremos uno de sus paradigmas mas
sobresalientes, la Teoria de la Relevancia, expuesta por Sperber y Wilson.
Estos conciben que “la tesis central de la teoria de la relevancia es que las
expectativas de cumplimiento de la maxima de relevancia que suscita un
enunciado deben resultar tan precisas y predecibles que guien al oyente
hasta el significado del hablante. Su objetivo es explicar en términos
cognitivos razonables a qué equivale esas expectativas de relevancia, cémo
éstas pueden contribuir a una visidn empirica aceptable del proceso de

comprension”. (Sperber Y Wilson, 2004: 238 -239).

Los dichos y/o refranes como se ha sefalado son usados con el fin de
manifestar de manera implicita, sin mayor esfuerzo de procesamiento una
intencionalidad por parte del emisor logrando a su vez que en su destinatario
se produzca un efecto mayor, como afirma Sperber y Wilson “cuanto
mayores sean los efectos cognitivos positivos a los que se llegue procesando
un input (una percepcién visual, un sonido, un enunciado, un recuerdo)
concreto, mayor sera la relevancia del mismo” y viceversa “cuanto mayor sea
el esfuerzo de procesamiento requerido, menos relevante resultara el input.
De tal manera la relevancia puede ser concebida en términos de efectos
cognitivos (nimero de implicaturas contextuales), Y esfuerzo de

procesamiento (tiempo de procesamiento} (Sperber y Wilson, 2004; 241).
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Podemos decir que un dicho puede ser considerado como un estimulo
relevante, en el sentido que lleva consigo un significado inherente, no es
necesario que el emisor, como persona que presenta un estimulo ostensivo
con el que quiere hacer manifiesto un conjunto de supuestos (Sperber y
Wilson: 1986, P. 196) haga una explicacion minuciosa y detallada para que
su destinatario, que es a quien va dirigido ese estimulo precise su relevancia
(Sperber y Wilson: 1986, P. 196) le entienda, pues el (estimulo) se explica
por si solo. Sin embargo, no hay que dejar de lado el contexto®, que segun
Sperber y Wilson es el conjunto de premisas que se emplean para interpretar
un enunciado”, “...Es una construccion psicolégica un subconjunto de los
supuestos que el oyente tiene sobre el mundo (Sperber y Wilson: 1986, P.
28) y la situacion comunicativa en que es emitido ya que a partir de estos el

estimulo cobra sentido.

“Un emisor tiende a elegir el estimulos mas relevantes de enfre una gama de
estimulos diferentes que dispone en su entorno y a procesarios de tal modo
que atraiga la atencién de su destinatario, haciéndole manifiesto que el

estimulo es relevante, incitandole a la activacion de ciertos supuestos

® Este concepto es utilizado por diversos expertos en una variada amplitud de significados. En lalinea
de enfoque de Van Dijk se puede definir como "a estructura que involucra todas las propiedades o
atributos de la situacién social que son relevantes en la produccién y comprensién del discurso”.
Entre las referencias al contexto se ubica el "ambiente” (tiempo, ubicacion, circunstancias, etc.) los
"participantes” y sus “roles socio-comunicativos” y 1as intenciones, metas 0 propositos. (vVan Dijk:
1992. P. 44)
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contextuales y conduciéndole hacia la conclusién a la que se pretendia

llegar” (Sperber y Wilson: 1986, P. 196 - 197).

Ejemplo de ello es; si Carlos enuncia a Luisa el dicho “puerco pollero no
pierde el vicio” con respecto a Lucas quien esta en un proceso de
rehabilitacion por alcoholismo. Carlos no se ve en la obligaci()ﬁ de explicarle
a Luisa que Lucas puede volver a recaer en el alcohol puesto que es adicto y
facilmente puede reincidir. En Luisa se activan ciertos supuestos que la
llevan a interpretar 1a intencion que tuvo Carlos al emitir este dicho. Esta
deduccion por parte de Luisa se debe a los procesos de inferencia a los que
apunta Sperber y Wilson que “parte de un conjunto de premisas y
desemboca en una serie de coﬁclusiones que derivan de forma légica de las
premisas, o, por lo menos estan garantizada por las mismas” (Sperber y

Wilson: 1994 P. 24).

£l emisor en la comunicacion desempefa la funcion de producir o emitir el
enunciado mientras que el destinatario juega el papel de comprender e
interpretar aquellos mensajes que se generan en una determinada situacion

comunicativa.

En suma, “La descripcion de la comunicacion en términos de intenciones e
inferencias es, en cierto sentido, una cuestion de sentido comun. Todos
somos hablantes y oyentes. Como hablantes, queremos que nuestros

oyentes reconozcan nuestra intencion de informarles de un determinado

41

4



estado de cosas. Como oyentes intentamos reconocer de qué tiene intencion

informarnos el hablante.

Asi entonces, a los destinatarios les interesa el significado del estimdlo
“fenémeno designado para conseguir efectos cognitivos” sélo por cuanto ies
proporciona una prueba de qué quiere decir el emisor. La comunicacion tiene
éxito no cuando los primeros reconocen el significado lingiistico del
enunciado, sino cuando infieren el significado que el emisor le atribuye”

(Sperber y Wilson: 1994 P. 37).

Ahora bien, cabe aclarar que se toma esta teoria porgue se considera que es
la herramienta para dar respuesta a la incégnita 4 Cémo es que un hablante
utiliza una expresion (dichos y refranes) que literalmente significa una cosa,
para significar algo totalmente diferente y como el destinatario de la misma
puede interpretar ese significado? Lo cual se debe, a que a partir de ella se
pueden comprender los dichos, como estimulos que se expresan con el
propésito de poner de manifiesto un conjunto de supuestos al destinatario
que le generen de manera instantanea cierto tipo de efectos cognitivos, con

el menor y esfuerzo de procesamiento.

A continuacion se presenta el tercer capitulo en el cual se desarrollara como
se hace manifiesto el proceso de comunicacion ostensivo - inferencial en los

dichos y/o refranes. En esta seccion, queremos explicar como mediante este
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proceso se pone en evidencia las multiples intenciones gque encarnan ios
dichos y/o refranes, para esto hemos seleccionado seis categorias a las que
les dimos su depominacidén teniendo en cuenta como enunciamos en la
introduccion las relaciones semanticas que guardan los dichos, es decir, la

intencion a la que direccionan a |a hora de ser emitidos.
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2. DE NOCHE TODOS LOS GATOS SON PARDOS: EL PROCESO DE
COMUNICACION OSTENSIVO- INFERENCIAL

No estoy hablando con el payaso sino con el duefio del circo

Dicho popular

En la cotidianidad comunicarnos no solo implica la codificacién de ciertos
mensajes por parte de un emisor y una posterior decodificacién por parte de
un receptor; implica la puesta en escena de un cumulo de conocimientos que

se activan en ese proceso.

Tales conocimientos, no se expresan como diccionarios abiertos que
muestran el significado de cada una de las palabras, sinc que se exponen
como valores agregados posibles de extraer de las muitiples interacciones en
que participan las personas; quienes por medio de la facultad del lenguaje
pueden abstraer y representar y significar su realidad, para luego darle

ejecucion por medio de diferentes codigos, verbal (oral y escrito) gestual, etc.

Es precisamente en esa ejecucion, donde los conocimientos toman vida,
pues desde el simple gesto de apuntar a alguien con el dedo indice, expresar
el sonido [mm] hasta la construccién de un discurso  de posesion, se
vehiculan los multiples significados adquiridos a lo largo de nuestra vida,
como resultado de nuestra experiencia sensorio motora en el mundo. Los

cuales, deberian ser totalmente individuales si aceptamos gue Ias
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experiencias las vive cada individuo en el medio social en que se

desenvuelve,

No obstante, es esto ultimo lo que le da el caracter de compartidas, ya que,
el individuo adquiere realizacion es en el colectivo, como afirma Halliday
(1982) “el individuo (persona) se integra en lo social, es decir comparte el
lenguaje y con &, la forma de utilizario (de evaluar, juzgar, construir sentidos,
metaforizar) en otras palabras, sabe comportarse linguisticamente de
acuerdo con su medio social” (P. 23).

Como se evidencia a lo largo de esta investigacion un individuo al hacer uso
de ciertos estimulos busca sin duda provocar mediante una intencion
implicita en la expresion, un efecto en su destinatario. Este efecto se percibe
con la activacion de ciertos supuestos, entre los cuales luego de una

seleccion prima aque! que lleva encerrada la verdadera intencion.

Aclarado lo anterior, presentaremos inicialmente la organizacion de los
dichos y/o refranes en diferentes categorias a las gue se les hara un analisis
a partir de la comunicacion ostensivo-inferencial, seguidamente se miraran
cada uno de estos dichos como estimulos ostensivos que permiten enfocar la
atencion que tiene el oyente hacia las intenciones pretendidas del emisor, es

decir, se logre alcanzar la maxima de relevancia que estos condensan o

representa.
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2.1 EL QUE ESTA BAJO EL TECHO, SABE DONDE CAE LA GOTERA: LAS
CATEGORIAS DE ANALISIS

Para la organizacion de los dichos y/o refranes, los agrupamos bajo distintas

categorias segun las relaciones semanticas que guardan entre si.

2.1.1. Conformismo / Resignacion

Esta categoria se denomina “Conformismo / Resignacién” porque los dichos
que se agrupan en ella manifiestan una actitud de adaptacion a cualquier
situacion, cosa o circunstancia que no es 6ptima y con la que no siempre se
esta de acuerdo. Sin embargo, se debe aceptar y soportar esa realidad;
tomar la Unica opcion que concede esa situacion adversa ya que es la que
satisface la necesidad urgida que se esta padeciendo aungue no cumpla con

las expectativas deseadas.

“A caballo regalado no se le mira el colmillo”.
“A buena hambre no hay pan duro”.
“A buen suefio no hay mala cama’.

“Cuando la vaina esta delgadita sino hay carne se come tripita’.

v VvV ¥ ¥V ¥

"El que no tiene mas con su mujer se acuesta”.
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2.1.2. Precaucion / Prevencion

Liamamos “Precaucion / Prevencién” a esta categoria porque los dichos que
la conforman se caracterizan por un matiz especial que se vislumbra en los
consejos preventivos o de advertencia que actian para evitar posibles dafnos
o dificultades. Ademas, estos se enuncian con el fin de incitar a que alguien
sea cauteloso y no se fie de si mismo, sino mas bien, que tenga cuidado

para evitar gue suceda una cosa o un infortunio no deseado.

“Al mejor cocinero se e ahuman las ollas”.
“Del plato a la boca se cae la sopa’.

»
»
» “En la boca del horno se quema el pan”.
> “Al mejor cazador se le va la liebre”.

>

“El que sube como palma cae como coco”.
2.1.3. Linaje / Herencia

Si nos detenemos un poco en el conjunto de los dichos que componen esta
categoria “Linaje / Herencia” notaremos que estan muy relacionados en lo
que respecta a la creacion de otro que guarda parentesco con lo que le da
vida, es decir, sus ascendientes, heredando caracteristicas anatomicas,
fisiologicas, patologicas, métodos y/o atributos similares, que inciden en la
clasificacion de ia naturaleza o clase de un individuo. Esto se da gracias a la

transmisién del material genético de generacion en generacion.
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“De tal palo tal astilla”.

"Hijo de tigre sale pintao”.

YV Vv ¥V

“Aji no pare fomate”.

“Hijo de gato caza ratones’.

Y

“De mala gallina huevo malo”.

v

2.1.4. Apariencia

Le asignamos el nombre de “Apariencia” a esta categoria, porque en sus
dichos se alude a caracteristicas que los individuos o las cosas pueden
presentar pero que realmente no tienen. En otras palabras, se usa para

indicar algo que parece ser de cierta manera pero en realidad es algo

diferente.
> “De noche todos los gatos son pardos”.
> “Aunque la mona se vista de seda mona se queda’.
» “No todo o que brilla es oro”.

“No me engafa flojo ni que lo vea sudando’.

A4

2.1.5. Consciencia

En esta categoria radica una particularidad muy especial que se enmarca en
la enunciacién del dicho, ya que se hace con el objetivo no de sefialar
propiamente al destinatarioc sino mas bien, que quien lo enuncia busca

develar al otro la proximidad que tiene con la problematica que le aqueja.
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Pues percibe y reconoce la influencia del estimulo incidente y esto hace que

tome una postura de responsabilidad ante determinadas circunstancias.

‘El mal de la olla lo sabe el palote”

“Cada quien sabe donde le aprieta el zapato”.

“El que esta bajo el techo es el que sabe donde cae la gotera”.
“Aguja sabe lo que cose dedal io que empuja’.

vV ¥V V Vv VY

“Cada quien sabe de qué pie coja’.

2.1.6. Entrometido / Chismoso

Esta categoria recibe este titulo, porque a través de los dichos, se expresa
un defecto muy particular de ciertas personas que por lo generai se meten en
asuntos que no son de su incumbencia, les gusta estar presentes donde no
los llaman. Con el uso de estos dichos se quiere seiialar la intromision de
personas en asuntos gue no le afectan ni le conciernen y en los cuales nadie

le ha pedido que participe.

“Hay muchas moscas en el alambre”.

v V¥

"Ef pez muere porla boca’.

v

“No estoy hablando con el payaso sino con el duefio def circo”.

Y

“Con Comcel y Movistar no con Tigo”.

v

“Hay moros en la costa”.
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2.2. EL QUE ENSILLA SU BURRO SABE PA’ ONDE LO LLEVA: LOS
DICHOS COMO ESTIMULOS OSTENSIVOS

Como se ha sefialado en el capitulo anterior, los dichos y/o refranes han sido
visualizados desde diferentes enfoques dependiendo del interés de cada
autor, como bien lo justifica Lacadena “Todo es segun el color del cristal con
que se mira”. Sin embargo, se puede ver que cada uno de estos trabajos
presenta un matiz en comun. Este matiz radica o mejor se resume en la
finalidad que encarna un dicho y/o refran, puesto que por medio de estos se
busca manifestar una intencion que no se evidencia ni coincide con la forma

estructural de las palabras que lo componen, es decir, en su literalidad.

De entrada, esto ultimo, abre dos interrogantes ;cémo una persona puede
significar algo utilizando expresiones cuyo significado literal dice cosas
diferentes? Coémo otra persona puede comprender el sentido de una

expresion que literalmente significa otra cosa a la que él interpreta?

A la cual, se podria responder gue cualquier persona con alguna idea sobre
la importancia de un sistema linglistico comun entre los hablantes, es
consciente de que se necesita que ellos manejen y compartan los
significados y/o sentidos posibles de ser adjudicados a cada signo lingliistico,

para que puedan enunciar e interpretar cuaiguier tipo de expresiones.
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Sin embargo, el hecho va mas alla de! significado de las palabras, pues en
primer lugar, este no es estatico, varia en cada espacio social en que se use
la lengua, con cada persona que activa su roles de emisor o destinatario, en
segundo lugar, la pretensién que tiene un emisor al enunciar X o Y expresion
es transmitir una intencion a su destinatario, que de esta se desprendera y se

pondra en manifiesto un conjunto de supuestos.

Esto se puede ejemplificar con el siguiente dicho “Del plato a la boca se cae
la sopa” Si bien es cierto que para hallar el sentido real que este dicho
impregna es menester traspasar del plano de la literalidad pues este no
arroja mayor informacion en cuanto a la ostension que el emisor quiso
expresar. Si un destinatario lo asume de forma literal entenderia simplemente
que se le quiso decir que en la distancia que existe entre el recipiente en que
se encuentra la sopa (plato) y el lugar donde se lleva (boca) es factible que

la sopa se derrame.

Ahora bien, si el destinatario logra descubrir la intencion que guarda este
dicho luego de haber realizado ciertos procesos cognitivos en los que se
encuentran implicadas la eleccion, exclusion y seleccién de supuestos
entenderia que se le quiso decir en realidad que no debia ser tan confiado y

presumido, pues en el momento que menos se espera pueden ocurrir fallas.
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Asi entonces, podria decirse que al ser interpretado este sentido, el acto de
comunicacion ha alcanzado felicidad, buen termino, sin embargo, el alcance
de tal felicidad no se da de manera sencilla, se necesita un proceso
complejo que involucra tanto al emisor como al destinatario y el entorno en el
que estos interactaan. Este es denominado por Sperber y Wilson (1986)
proceso de comunicacion ostensivo - inferencial, consistente en la
produccion de un estimulo por parte de un emisor que hace mutuamente
manifiesto para si mismo y para el oyente que mediante dicho estimulo, él

tiene la intencién de hacer manifiesto un conjunto de supuestos (P. 195).

En dicho proceso, |la ostension la realiza quien cumple el rol de emisor, para
lo cual parte de dos premisas cognitivas: primera, tiene la idea gue su
destinatario identificara el sentido que él esta consiruyendo en relacion con el
codigo que comparte y con el entorno en que ambos se encuentran, es decir,
cuando alguien se comunica tiene en mente la representacion que tanto las
expresiones que se emite como los supuestos que el activa con su emision,

son manifiestos a todos los participantes en la comunicacion.

Segunda, la idea que las opciones lingiisticas o extralingiisticas que elige,
proporcionan a su destinatario evidencia de los pensamientos y supuestos
que posee en relacion con su entorno fisico. Es decir, el estimulo manifiesta
por si mismo la intencion sin necesidad de que la persona que lo emite e

afiada alguna clase de explicacion. En palabras de Sperber y Wilson “El
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emisor produce un estimulo que hace mutuamente manifiesto para si mismo
y para el oyente que, mediante dicho estimulo el emisor tiene intencion de
hacer manifiesto o mas manifiesto para el oyente un conjunto de supuestos.”

(P. 83).

Este conjunto de supuestos se activan a partir de la emision de un estimulo
ostensivo, entiéndase por emision no solo lo que respecta al lenguaje

articulado sino también al lenguaje gestual, escrito y visual.

Toda persona emite con el Unico objetivo de comunicar algo; para esto se
puede valer de las formas o lenguajes antes mencionados, como por
ejemplo: en lenguaje gestual, guifar el ojo implica en algunos casos una
intencion de coqueteo y en otros complicidad de una mentira; fruncir las cejas
como una actitud de rabia o de molestia; cruzar el dedo medio de la mano

sobre el indice como invalides de una promesa o juramento; entre otras.

En el lenguaje escrito y visual encontramos palabras como jpeligro! que nos
emite una alerta de algo perjudicial, Nos reservamos el derecho de admision
esto para trasmitir que solo pueden ingresar a X o Y parte cierto tipo de
personas, “Pare” como la obligacion de detenerse en las intersecciones antes
de continuar 1a marcha. En el lenguaje oral todo tipo de articutacion, ya sea

de sonidos como: [e:], [um] de palabras como: jya!, jajal, ahi, jcallate!;
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frases como: hace frio, tengo suefio; y enunciados mas complejos como los

gue estamos estudiando

Todos estos estimulos de los que puede hacer uso un individuo llevan
consigo un significado propio que en su forma mas explicita seria una
intencion, esto es, un emisor al producir un estimulo ostensivo segin Sperber
y Wilson, esta intentando cumplir dos intenciones: una primera seria una
intencion informativa que busca hacer manifiesto o mas manifiesto para el
oyente un conjunto de supuestos; y una intencién comunicativa que busca
hacer mutuamente manifiesto al oyente y al emisor que el emisor tiene dicha

intencion comunicativa (P. 77).

Expliguemos lo anterior, con una descripcion de las categorias antes
mencionadas, para precisar que una persona utiliza una expresion para
significar algo diferente a lo que literalmente ésta significa, porque realiza un
proceso de inferencia que tiene como base supuestos influenciados por
fenomenos que ocurrieron en el entorno y por estados propios del emisor o

de los objetos existentes en tal entorno.
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2.2.1 A CABALLO REGALAC NO SE LE MIRA EL COLMILLO:
CONFORMISMO/RESIGNACION
En la categoria “Conformismo/Resignacion” como ya se anoté se encuentran
los siguientes dichos “A caballo regalado no se le mira el colmilio”, “A buena

” &%

hambre no hay pan duro”, "A buen suefio no hay mala cama’, “Cuando la
vaina esta delgadita sino hay carne se come tripita”, “El que no tiene mas con
su mujer se acuesta” con los cuales un emisor busca dar cuenta a su
destinatario cierto tipo de conformidad ante cosas y situaciones gue no
cumplen de forma cabal con las expectativas pero que si logran satisfacer ta
necesidad presente, esto se marca especificamente en los cuatro primeros
dichos. En el ultimo dicho A caballo regalao no se le mira el colmiflo ocurre
algo especial, aunque direccione su ostension hacia una actitud de
conformidad que no va ligada a la pretension de satisfacer una necesidad
sino mas bien, esta conformidad ésta relacionada a aceptar cualquier

obsequio sin ningtin tipo de reproche ni reparamiento, solo por el hecho de

ser regalado.

No obstante, esta diferenciacién no se presenta de manera total puesto que,
en ocasiones lo que se da se hace con el propédsito de satisfacer una

necesidad imperante.

Culturalmente se nos ha ensefiado que aquello que es regalado se debe

recibir con agrado, puesto que la persona que realiza la dadiva la hace con la
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buena intencién de causar o de obrar en beneficio de aquel que lo recibe. Es
por esta razon que esa motivacion no debe ser menospreciada sino que se
debe agradecer el gesto de generosidad por parte de quien obsequio y de

esta manera darle a entender al dador, que se esta conforme con lo recibido.

Veamos esto en el siguiente caso:

Una entidad de ayuda comunitaria se da a la tarea de ayudar a un grupo de
damnificados; para esto, invita a los ciudadanos a que coniribuyan a
portando ropa, calzado, viveres, entre otros. De tal forma que colaboren,
apacigien y satisfagan las necesidades de estos. Si de todos estos apories
hechos por tos ciudadanos se toma lo que respecta a la ropa se va a
encontrar gque la mayoria es ropa usada o de segunda, que quizas no vaya a
gusto con quien la recibe, pero que si logra satisfacer la necesidad en el
aspecto del vestuario.

En este ejemplo si alguno de los damnificados se muestra en desacuerdo o
pone condiciones a lo recibido, cualquiera persona cumpliendo el rol de
emisor, que lo vea o lo escuche renegando por el estado de la ropa, buscaria
entre los multiples estimulos que tiene a disposicién aquel que se adecue
con mas precision a la circunstancia y logre causar mayor efecto en su
destinatario, a tal punto que éste entienda con el menor coste de energia,
que no se deben poner condiciones ni reparar el estado de las cosas cuando

son regaladas. Para esto selecciona el dicho A caballo regalao no se fe mira

el colmillo.
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Ahora bien, dentro de esta categoria agrupamos cinco dichos que guardan
cierta similitud semantica sin embargo, los cuatro restantes no serian los
estimulos mas apropiados para indicar ia intencion real que quiso transmitir

el emisor a su destinatario.

“A buena hambre no hay pan duro”y “A buen suefio no hay mala cama” son
dichos que presentan una misma estructura sintactica, ya que las palabras
que lo conforman buscan indicar un mism6 fin, que se representa en suplir
esa gran necesidad, que en el primero seria de comer y en el sequndo de
dormir.

Aqui las palabras “hambre” y “suefic” no tienen ninguna connotacion, se
conciben de forma literal puesto que explicitan la necesidad urgida de la
persona que padece, mientras que la palabra “pan” no denota precisamente
este tipo de alimento sino que hace alusion a cualquier tipo de comida, de
igual forma la palabra “cama” connota cualquier sitio o lugar donde dormir ya
sea una hamaca, colchoneta, estera, tablas aun el mismo piso resultaria ser
un buen lugar a la hora de saciar la necesidad de dormir aunque no se utitice
habitualmente. Esto se evidencia en la expresion “no hay” que senala la
inclusién de cualquier tipo de cosa.

Por ejemplo: Si una persona esta padeciendo de hambre y alguien le ofrece
una comida que no es su plato favorito y que ademas no tiene la sazon que
debe tener, esa persona la aceptaria sin objecion alguna y la comeria con tal

que satisfaga esa necesidad.
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FI emisor al hacer uso de estos dichos compuestos de siete palabras se
ahorra un sin numero de tediosas explicaciones que estarian resumidas

implicitamente bajo los dichos.

“El que no tiene mas con su mujer se acuesta” es un dicho que igual manera
va a expresar de forma literal lo que explicitamente anuncia. Este dicho
marca un grado de resignacién mas elevado que los anteriores, es visible
que los dichos antes expuestos frente a ta necesidad presentada de “suefio y
de “comida se llega a satisfacer “sin ningtin reproche” mientras que en este el
necesitado se acoge a la Gnica opcién que tiene (su mujer) con cierta actitud
de desprecio y desdefio, que traducido a un lenguaje burdo seria de

“ardimiento” porque no tiene otras opciones.

Veamos la siguiente situacion comunicativa y notemos como este estimuio
ostensivo “Cuando la vaina esta delgadita sino hay pa’ carne se come tripita”

es seleccionado de forma precisa.

Cierto dia en una familia X se hallaban conversando el padre y la madre con
mucha preocupacion respecto a la situacién econoémica por la que estaban
pasando, y de io que almorzarian ese dia; la esposa mas preoccupada gue el
esposo le cuestiona insistentemente ;,Qué comerian sus hijos ese dia? Pues
el presupuesto que tenian no era suficiente para darse el lujo de comer io

que estaban acostumbrados. Su esposo tomando una actitud positiva ante la

58

58



situacion le dice que no se preocupe, que tome las cosas con calma y
queriendo levantarle un poco el animo de forma jocosa le dice “Cuando la

vaina esta delgadita sino hay pa carne se come tripita”.

Si intentaramos reemplazar el dicho enunciado por el emisor por otro de esta
misma categoria notaremos que no serian los estimulos mas precisos para
resaltar la intencién que busca manifestar el emisor. Si el padre en esta
situacion hubiese seleccionado el dicho “A caballo regalado no se le mira el
colmillo” se daria cuenta que no encajaria de forma precisa puesto que ante
la necesidad gue se tiene nos e presenta ningun sujeto que la logre suplir.

Si lo reemplazamos por el dicho “A buena hambre no hay pan duro” que se
relaciona un poco mas con la problematica de la familia vislumbraremos gue
podria decir algo, pero quedaria muy corto como estimulo ostensivo que
logre activar en su escuche el fin a conseguir.

Esta familia tiene parte del dinero para suplir la carencia de alimento, sin
embargo, este no es suficiente para adquirir lo que habitualmente comen, es
por esto que el padre frente a los escasos recursos que posee luego de un
proceso inferencial logra escoger este estimulo el cual encarna y resume su

vivencia de forma exacta.

Como lo ilustra la tectura inicial del dicho “Cuando la vaina esta delgadita
sino hay pa carne se come tripita” con el que el emisor quiere manifestar a su

destinatario que no estan en su mejor momento, que la situacion econémica
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por fa cual atraviesan no es la mas optima, aludido esto en la frase “cuando
la vaina esta delgadita”. De alli, que deban conformarse y consumir “tripita”
un alimento de menor rangc proteico, mas econoémico y menos deleitable al

paladar que la misma “carne”.

2.2.2 EN LA BOCA DEL HORNO SE QUEMA EL PAN:
PRECAUCION/PREVENCION
Precaucion/Prevencion es la sequnda categoria de analisis, aqui se agrupa
dichos como “Afl mejor cocinero se le ahuman las ollas” Como podemos
observar este es un dicho que hace alusion al oficio de cocinar, sin embrago,
podemos percibir que un emisor cuando hace uso de este no hace referencia
precisamente a la habilidad de cocinar, sino que mediante esta connotacion
se alude a cualquier tipo de oficio ejercido con habilidad y destreza. Sin
embargo, ésta destreza en el oficio puede estar expuesta a un fracaso

inesperado que se resume en la frase “se le ahumean las olias”.

Este fracaso inesperado es el que también se deja ver en el dicho “Al mejor
cazador se le va la liebre” donde con la frase “se le va la liebre” se busca

manifestar una mutabilidad probable que puede haber en el oficio que se

desempefa.

Por ejemplo si una persona X que reemplazaria la palabra “cazador” es muy

buena en lo que hace y por tal motivo se da infulas por que es experta en la
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materia debe estar conciente que en cualquier momento inesperado puede
ocurrir un imprevisto; es por eso que su emisor con el uso de este dicho e
insta a no ser tan confiado sinc mas bien, precavide por que aunque el sea
un experto no esta exento a que le ocurran infortunios, pues ias cosas
suceden cuando menos se espera como indica el dicho “Del plato a la boca

se cae la sopa”.

Si se detienen un poco notaran que la distancia que separa y gue hay entre
un plato servido en una meza u otro lugar y el lugar donde es llevado el
alimento (la boca) es minima, por tal razén es inconcebible que dentro de
este corto espacio como meter una cuchara en el plato y lievaria a la boca se

pueda caer.

Aqui en este dicho se percibe claramente que lo que impera es el topico del
espacio, pues la proximidad que se marca entre el lugar a (el plato) y el lugar
b (la boca) a pesar de ser tan breve es en la que oscilan esos desvarios, que
no se esperan sino gue son propensos a ocurrir en el ultimo momento asi
como lo enuncia el dicho “En la boca del horno se quema el pan”. He aqui el

siguiente ejemplo:

Una docente se inscribe en la convocatoria hecha por el ministerio de
educacion para aspirar a una de las vacantes en colegios oficiales; uno de

los requisitos para esto es presentar un examen de admision que ella hace y
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aprueba. Con el solo hecho de ganarlo ante la refiida competencia se elogia
y vanagloria a tal punto de decir. - Que tiene asegurado su futuro —; un
compafiero al verla tan jactanciosa le da dos palmaditas en el hombro y le
dice: - Comparfiera no se confié que “Que en la boca del horno se quema el
pan” esto teniendo en cuenta que aun restaba otro requisito indispensable y

decisivo para obtener el puesto que era la entrevista.

El emisor con el uso de este estimulo ostensivo busca modificar directamente
el entorno cognitivo de ia docente, dandole a entender que a pesar de haber
" conseguido la mitad de la meta propuesta no debia de darse tantos bombos
puesto que todo aun no habia terminado, esto es lo que indica que el pan
todavia estaba en el horno y cabe la posibilidad de quemarse en la boca del
mismo al ser sacado y en el caso de la docente seria que al estar tan
proxima a su anhelo o deseo estos podrian desrumbarse si no pasase la

entfrevista.

2.2.3 HIJO DE GATO CAZA RATONES: LINAJE/HERENCIA

En esta tercera categoria Linaje/Herencia es visible como esbozamos
anteriormente que los dichos agrupados bajo esta enfatizan en ia produccion
de algo que contiene caracteristicas o similitudes de quien lo produce. "Hijo

de tigre sale pintao” es un ejemplo de esto, en el que se muestra gue el
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producto que resulta va a adoptar rasgos propios de su progenitor, en este

caso es lo que indica la palabra “pintao”.

Estas caracteristicas solamente no se limitan a la fisonomia del producto sino
también a habilidades y aptitudes como ocurre con “Hijo de gato caza
ratones”, esto con respecto a la comparacion que se establece con el reino
animal. Asi también, se hace estas analogias con el reino vegetal en dichos
como “De tal palo tal astilla” donde lo que sale es igual a su origen y "Aji no
pare tomate” que serviria para identificar que una especie no podria producir

frutos distintos de su misma.

Ubicar cada uno de estos dichos en un marco referencial dé enunciacion
seria muy ambicioso puesto que todos coinciden con el Unico objetivo de
resaltar la afinidad que tienen los hijos con los padres. Por lo general cuando
una persona asumiendo el papel de emisor hace uso de estos estimulos
ostensivos es con el proposito de aludir a los padres como referencia inicial

de sus hijos ya sea para exaltar o denigrar una virtud o un vicio en especial.

Estos dichos parecen ser un poco determinante ya que exponen a partir de
las analogias que hacen con el reino animal y vegetal que para que un
individuo pueda denominarse hijo de una determinada especie debe tener
algo que lo identifigue con esta, como “pintas”, “cazar ratones”, “dar mismos

ajies” y “ser la astilla igual que el palo™.
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Todos estos rasgos distintivos como “pintas”, “cazar”, “ajies” e “igualdad” se
representan o mejor se reflejan en los hijos ya sea en el aspecto fisico: tipo
de color, forma de la cara, figura del cuerpo, forma de cada parte de!l cuerpo
(orejas, ufias, cabello, dientes, nariz, boca, entre otros); en’ el caracter:
pasivo, agresivo, amable, cordial, grotesco, etc;, en ciertas habilidades y
destrezas: pintar, trabajar, hablar en piblico, cocer, ensefiar, etc; en malos
habitos: desordenados, vividor, flojo, parasito; en hobbies: montar a caballo,
escuchar musica, leer, escribir, etc; en vicios: bebedor, mujeriego,

drogadicto, ladron, busca pleitos, entre otros. En fin con todo estos dichos se

alude a una semejanza de caracter hereditario ya sea fisica 0 de actitud.
2.2.4 NO TODO LO QUE BRILLA ES ORO: APARIENCIA

Apariencia, es la siguiente categoria a trabajar, como su nombre lo indica los
dichos mencionados en esta se usan para sefialar algo que parece ser de
cierta manera pero que en realidad es aigo diferente. Si tomamos ei primer
dicho “De noche todos los gatos son pardos” notamos que et tiempo (noche)

juega un papel fundamental puesto que, sirve como medio de encubriendo y

confusién que no permite hacer diferencia entre una cosa y {a otra.

Es asi, como “los gatos” a pesar de presentar diferentes fenotipos en el
tiempo nocturno todos adquieren un mismo color “pardos”, pueden Hegar a

percibirse de igual manera aungue todos sena diferentes.
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Mientras que en la categoria anterior Linaje/Herencia se marca una similitud
de caracter hereditario, aqui esta similitud se da mediante el sentido de la

vista, ya que este permite ver las cosas en la noche de igual forma.

No solo el sentido de la vista es caracteristico de este dicho sinc que se
aplica a todos los que hacen parte de esta categoria, ya que para afirar si
algo es o no es se tiene que ver como en ‘A mi no me engafia flojo ni que lo
vea sudando” en el que con cierto escepticismo y actitud despectiva se pone
en duda el estado activo de una persona que trabaja arduamente y de la cual
no se tiene las mejores referencias como persona trabajadora, sinc como

negligente y perezosa.

Una persona X que tiene fama de holgazan liega a su casa profiriendo que
esta muy cansado por que ha trabajado - como un burro - , su madre al
escuchar sus guejas se rie y expresa “A mi no me engaria flojo ni que lo vea

sudando”.

Las referencias cognitivas que la madre del joven tiene en cuanto a la
palabra “trabajador” es de una persona esforzada, solicita, hacendosa y
diligente. Por esta razéon para la madre es dificil creer que su hijo haya
trabajado tanto, a tal punto que se iguale al trabajo de un burro, sabiendo de

ante mano el defecto de flojo que lo caracteriza.
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Con todas las quejas del hijo y que quizas podria tener razon, la madre no
queda convencida “ni que lo vea sudando” puesto que concibe que la
palabra “sudor” es simbolo e identifica a una persona trabajadora. De alli el
mandamiento biblico “ganaras el pan con el sudor de tu frente”. Denotando

que hay que trabajar duro para conseguir el alimento y sustento.

Las concesiones que se tiene de algo siempre van a repercutir o a
contradecir aquello que bajo determinados medios busca aparentar tratando
de cambiar su naturaleza o condicién real. Tal es el caso del dicho “Aunque
la mona se vista de seda mona se queda”. Es sabido que la “seda” es un
tipo de tela fina y costosa que se usa para lucir en ocasiones elegantes y
especiales, que resalta el perfil y la apariencia fisica; al ser lucida por una
persona no muy bonita (que en el dicho se connota con la palabra “‘mona”)
puede que mejore un peco su aspecto ocultando algunas imperfecciones, sin
embargo, al final no dejard de ser en realidad lo que en verdad es. Como
bien lo dice la expresion “No fodo o que brilla es oro” puesto gue o que

aparenta coincidir con algo fino no es mas que lo ficticio de eso.

En este caso el sentido de la vista resultaria ser engafioso si solo se
detuviera a observar efimera y superficialmente algo, como se expresa
cotidianamente “las apariencias engafian”. Si un emisor hace uso de este

estimulo es porque en el se a activado una lucecita roja, encarnada en una
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alerta y prevencion hacia no creer a primera vista que X corresponde a X

sabiendo que en realidad es Y.

Por ejemplo nunca el oro golfi equivaldra a lo que es el oro puro en si, sino
gue este oro golfi en cierta medida brilla pero luego de un tiempo ese brillo va

a menguar y a escarchar.

2.2.5 AGUJA SABE LO QUE COSE DEDAL LO QUE EMPUJA:
CONCIENCIA
Por otra parte como ya se anotd la categoria titulada “Conciencia” se marca
una singularidad con lo que respecta a quien se enuncia el dicho. La
intencion del emisor al hacer uso de estos no es para dirigirse a X o Y
persona con el fin de aconsejar, exhortar, ridiculizar, prevenir, etc, sino mas
bien para manifestarle y hacerle ver la proximidad que tiene con la
problematica que le aqueja como lo afirma “Aguja sabe lo que cose dedal lo
que empuja”, cada uno de estos instrumentos sabe lo que le compete hacer

a pesar de estar minando por el mismo objetivo.

Nadie es conocedor de las problematicas que afronta otro sino padece la
dificultad en carne propia. Asi, podria un emisor dar cuenta de que “el que
esta bajo el techo sabe donde cae la gotera”, es el unico que conhoce en
realidad el meollo del asunto ya que esta inmerso en el iugar donde ocurre la

dificultad o ia adversidad.
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Esto mismo se puede representar con el dicho “Cada quien sabe donde le
aprieta el zapato”, aqui la palabra zapato connota una situacion que por lo
general es adversa o dificultosa de sobrepasar, es por esto que “aprieta”
denota una actitud de incomodidad, desespero y molestia ante algo de lo que

no se quiere padecer.

Es asi, por lo que se dice la frase "E/ que no sabe es como el que no ve,

hablar sin conocer el porque de las cosas produce problemas.

2.2.6 EL PEZ MUERE POR LA BOCA: ENTROMETIDO/CHISMOSO

“Ef pez muere por la boca”, hace parte de la (ltima categoria que conforma
este analisis. Veamos este dicho en la siguiente situacion comunicativa que
serviria como una entrada del entorno y direccién hacia la implicada
intencion. Cierto dia la senora Kelly quien tiene fama de ser chismosa y
entrometida se dio cuenta de que algo extrano pasaba entre el marido de su
vecina y una muchacha que atendia el SAl del barrio, pues reiteradas veces
los vio conversando y riendo. La sefnora Kelly, sin pruebas contundentes
sacd sus propias conclusiones sobre lo observado: “existe una relacion
amorosa entre los dos personajes”, por lo que llamd a su vecina y le dijo gue
su marido era amante de la muchacha del SAl. La vecina inmediatamente

hizo el reclamo a su supuesta rival. La muchacha, abochornada por el
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incidente, investiga y descubre que quien habia dado esta informacién era la

sefiora Kelly.

Mientras se daba esta discusion llega la sefora Kelly a hacer una llamada y
la empleada del SAl la encara y le pregunta ¢En que momento me vio usted
a mi revolcandome con el vecino? La seriora Kelly se gueda sin palabras, por
lo que mira a su vecina y le dice: Ya vez que no dice nada, no tiene pruebas,
todo es un chisme. Y a usted serfiora Kelly le voy a decir una cosa: E/ pez

muere por la boca.

El emisor de! dicho, al verse involucrada injustamente en una situacion
vergonzosa selecciona entre los multiples estimulos que tiene a su
disposicion aquel gue le transmita de manera directa el mensaje deseado a
su destinatario. Para que el emisor logre seleccionar el estimulo mas
apropiado para dicha situacion comunicativa, le fue preciso inicialmente
activar en él una serie de supuestos, que le permite adoptar un
comportamiento o conducta ostensiva y seleccionar un estimulo que incida

de forma automatica en su destinatario.

En el ejemplo mencionado anteriormente Marelvis antes de expresar el dicho
El pez muere por la boca se activaron en ella una serie de supuestos
relacionados con el reino animal, mas especifico con la vida acuatica de los

peces, que se resumiria en lo siguiente: El pez es un animal comestible que
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para obtenerlo en algunos casos el pescador se vale de una “cana de
pescar’ como instrumento practico para su fin. Este instrumento esta hecho
de un nailon y al final de este un anzuelo en el que se pone la carnada para

atraer los peces, quienes al morderlo son atrapados.

A partir de este conocimiento previo dado por el entorno — cultural es que se
activan en Marelvis supuestos como Los peces mueren al morder la carnada,
Los peces son atraidos por la carnada, si el pez no muerde la carnada no
cesa su vida, entre otros. A todo este conjunto de supuestos que inicialmente
se activaron en el emisor y que luego buscar manifestar en su destinatario es

lo que Sperber y Wilson denominan “intencion comunicativa”.

Cotidianamente cuando nos comunicamos solemos usar enunciados con la
intencion de significar algo diferente, afirmacién gque se evidencia en los
dichos. Retomando nuevamente el caso antes expuesto podemos anotar gque
cuando Marelvis le dice a la sefiora kelly E/ pez muere por la boca le quiere
dar a entender que Debe ser cautelosa al hablar, que habla mas de lo que
aconseja la discrecion, y que por lo general ella puede provocar sus propias
desgracias por no ser cuidadosa con los comentarios que hace o situaciones

en que se mete.

A esto es lo que Sperber y Wilson (1886) llama intencion informativa, puesto

que se busca que el destinatario infiera de manera clara lo que en realidad le
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quiso decir el emisor cuando utilizd el dicho relacionado con la vida acuatica
de los peces para manifestarle su intromision en asuntos que no le
competen, es decir, que éste concluya que A quiso decir X cuando emitio Y

(Sperber y Wilson: P. 74)

Cuando el destinatario logra inferir esto, entonces podemos decir que la
comunicacion se dio de manera satisfactoria, puesto que, alcanzé a descubrir
el sentido que el hablante o su emisor le quiso transmitir, esto se debe
gracias al proceso comunicativo ostensivo — inferencial el cual involucra tanto

al emisor como al destinatario y el entorno en que estos interactian.

Asi entonces, tanto las acciones de caracter linglistico (afirmar, preguntar,
declarar o prometer algo, cuando no es eso lo que se quiere significar) como
las de caracter extralinguisticos (sefnalar algo, moverse de determinadas
maneras o hacer ciertos gestos faciales) pueden ser un caso de ostension
del emisor, pero él escoge la que considera mas adecuada para hacer
manifiestos determinados supuestos, esto es, representaciones del mundo

real, y provocar cambios en el entorno cognitivo de su destinatario.

Tales supuestos se le han hecho manifiestos primeramente a él, lo cual se
debe a la existencia de estimulos y fenémenos tanto externos como internos,

que se le han vuelto relevante por que le afectan a si mismo y modifican su
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entorno cognitivo, de tal forma que activa representaciones que

conceptualizan el mundo en ese momento.

Estas representaciones implican una serie de analogias que cotidianamente
hacemos los seres humanos. Por ejemplo, en el caso de los dichos y/o
refranes estas analogias se dan en el reino animal como: Hijo de tigre sale
pintado, Hijo de gato caza ratones en donde se busca especificar que los
hijos deben parecerse o guardar ciertas caracteristicas de sus padres para

ser reconocidos como tal.

También en el reino vegetal: Aji no pare fomate, De tal palo tal astilla, esta
analogia que se hace con el reino vegetal coincide mucho con la del reino
anima! puesto que de igual forma se sefiala que lo que se crea debe
parecerse a quien lo cred.

De igual forma, hay algunos que refieren a las necesidades basicas: A buena
hambre no hay pan duro, Cuando la vaina esta delgadita sino hay came se
come lripita, con los cuales se expresa una adaptacion a ciertas
circunstancias con las que por lo general no se estan totaimente de acuerdo.
Otros se relacionan con oficios: Al mejor cazador se le va la liebre, Al mejor
cocinero se le ahiiman las oflas, con los cuales se busca emitir un Hamado de
alerta, de no confiabilidad y de ser cauteloso aunque se sea muy diestro en

el oficio o habilidad.
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A diferencia de los anteriores, hay algunos dichos no aluden a caracteristicas
humanas sino a fendomenos naturales: Ef que siembra vientos cosecha
tempestades que indica que las consecuencias estan determinadas por las
elecciones y acciones que se eligen y se hacen previamente, que por lo
general son de caracter negativo. También a aspectos religiosos: Dios
aprieta pero no ahorca, Al que madruga Dios le ayuda, Al que Dios no le da

hijos el diablo fe da sobrino.

En algunas ocasiones no se emite la expresiéon como tal, sin embargo, los
hechos acontecidos permiten adjudicar un dicho y/o refran a determinadas
situaciones, tal es el caso del Titanic donde su constructor el dia que zarp¢ el
navio a alta mar, un periodista le cuestiond ;Qué que tenia que decir en
cuanto a la seguridad de su navio? a lo que en tono ironico le dijo que “iNi
Dios podria hundirlo!”, el resultado ha sido el mayor naufragio en toda la

historia del mundo.

Es evidente gue dentro de la conversacion entre el periodista y el constructor
del barco no se halla la presencia de un dicho. No obstante, a partir de lo
sucedido podriamos inferir o relacionar este acontecimiento con el dicho ya
antes mencionado Ef/ pez muere por la boca, ya que la desgracia funesta o
catastrofe ocurre por la no discrecion e imprudencia del constructor al hablar

y desafiar al ser Supremo.
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Se puede anotar, que los supuestos que se activan no son los mismos en
todos los entornos en que son emitidos, si observamos en el primer caso el
de la Sefnora Kelly notamos que la empleada del SAl hizo uso del dicho para
sefalar y denigrar a la Senora Kelly como persona chismosa y entrometida,
mientras que en el caso del constructor del barco, el desastre se conduce por
no haber sido cuidadoso con las palabras ya que ellas mismas fueron su
carnada para llevarlo al funesto desastre, es decir, asi como el pez muere
porque le parece atractiva la carnada, la toma y es capturado hasta morir, de
igual forma el constructor muere por haberse vanagloriado y jactado de su

maxima creacion el “Navio Titanic”.

Toda expresién cobra significado al ser enunciada, pues cuando alguien
emite algo en un entorno delimitado, solicita la atencion de su destinatario, es
decir, sugiere que lo que esta diciendo es lo suficientemente relevante para
gue merezca su atencién. Relevante porque los supuestos que activa
dialogan con los supuestos que el destinatario tiene en relacion con el
entorno y porque evidencian las razones gque tiene el emisor para pensar que
si él accede al acto que se le solicite indirectamente, actuara eh su propio

interés a la vez que con el de él (Sperber y Wilson: P. 63 - 64).

Podemos concluir de todo esto que los supuestos que se activan al emitir un
dicho como Hay muchas moscas en el alambre como connotacion de alguien

gue esta demas o chismoso, Del plato a la boca se cae la sopa como
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prevencion a lo inesperado, No todo fo que brilla es oro como apariencia de
lo que no se es, Aguja sabe o que cose, dedal lo que empuja como ser
consiente y asumir responsabilidad ante una situacion, etc. No son
desconocidos para los destinatarios, por io que la confirmaciéon de la
sospecha de los emisores depende del reconocimiento que los primeros
hagan de las intenciones informativas de estos lltimas, en respuesta a los

enunciados que funcionan como estimulos ostensivos.
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3. MAS VALE PAJARO EN MANO QUE CIEN VOLANDO: EL PROCESO DE
RELEVANCIA. '
Cuando la vaina esta delgadita sino no hay pa’ carne se come tripita

Dicho popular

Los seres humanos se comunican con el Gnico objetivo de hacer manifiesto,
por medio de un estimulo® una serie de supuestos que con el transcurrir del
proceso mental el oyente recupera o construye hasta llegar al punto de
comprender el enunciado expresado, es decir, lograr alcanzar un efecto
contextual: esto es, el resultado que se consigue luego de haber procesado
de forma optima un estimulo que parece ser suficiente para juzgarlo

relevante.

No obstante, como anota Sperber y Wilson (1994) lograr “interpretar un
enunciado implica algo mas que la mera identificacion del supuesto
explicitamente expresado, de forma determinante se debe extraer las
consecuencias que acarrea afadir ese supuesto a un conjunto de supuestos

que, a su vez ya han sido procesados” (P. 51).

* Segun Sperber y Wilson (1394} se entiende estimulo coma un fenameno que busca atraerla
atencién de oyente y enfocaria hacia las intenciones del emisor.
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Para hacer manifiesto ciertos supuestos se es necesario seleccionar entre
las multiples opciones que tenemos a disposicién el estimulo mas apropiado

para generar el efecto contextual que se intenciona provocar.

El cual es interpretado por el destinatario a través de un procesoc de
relevancia que consiste en equilibrar en lo mayor de lo posible esfuerzo o
tiempo requerido para procesar un estimulo de forma optima sea pequefio y
efecto como esos efectos contextuales que se consiguen luego de procesar
el estimuio de forma optima sean amplios (P. 182). En este se realiza una
ampiiacion del contexto definida como el “subconjunto de los supuestos
viejos del individuo en el que se combina otros supuestos huevos para
producir una serie de efectos contextuales” (P. 168).

Dicho proceso de ampliacién contextual se nutre de tres fuentes una primera
es lo que respecta a las entradas enciclopédicas, una segunda las influencias

del entorno y una tercera los supuestos de procesos anteriores.

3.1 AL MEJOR COCINERO SE LE AHUMAN LAS OLLAS: ENTRADAS
ENCICLOPEDICAS

La primera fuente como ya hemos mencionado son las entradas
enciclopédicas definidas como “la extension y/o denotacion de los conceptos,

es decir, sobre los objetos. acontecimientos y/o propiedades que lo

determinan” (P. 113).
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Por ejemplo, las entradas enciclopédicas del dicho Al mejor cocinero se le
ahtman las ollas contendria un conjunto de supuestos sobre los conceptos
mejor, cocinero, ahuman y ollas; donde el concepto mejor indica ser “superior
a otra cosa y que la excede en una cualidad natural o moral®, cocinero como
“persona que se dedica profesionalmente a preparar los alimentos”, ahuman
“ennegrecerse una cosa con el humo” y ollas como “el recipiente redondeado
de barro o metal que sirve para cocinar alimentos, calentar agua, etc”.

(Diccionario Nueva Espasa llustrado: 2004).

Esta primera fuente que respecta a las entradas enciclopedicas es de vital
importancia ya que por medio de ella podemos conocer el significado literal
de las palabras, para que al momento de ser asociadas con otras se pueda
construir un sentido global de la expresion. Cabe aclarar gue no va a hacer el
sentido que le atribuye su emisor, es decir, el que se deriva o se connota sino
mas bien, se busca hallar el significado inicial y original de cada palabra. Por
ejemplo si nos remitimos a los dichos y/o refranes encontrariamos que estan
constituidos o conformados por diversas palabras, que aisladas no arrojan
ningun significado concreto pero que al asociarse con otras ya el destinatario
puede concretizar un poco el sentido, con |la ayuda de otras fuentes (que mas

adelante ampliaremos) la intencion que se le quiso manifestar.
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Ahora, si solo son palabras como bochorno entonces contendria un conjunto
de supuestos sobre bochorno. Sin embargo, si nos detenemos en el
significado de esta palabra tomando como referencia a nuestro pais
Colombia encontrariamos que esta varia de significado dependiendo del
lugar donde se emite. Por ejemplo, en el interior del pais mas exacto en
Bogota cuando alguien hace uso de esta palabra y expresa que bochorno
estsd haciendo 1o hace con el fin de remitirse al estado del clima que en ese
momento se aludiria a una alta temperatura, como bien lo define el
diccionario “viento calido que sopla en verano”. Sin embargo, en la costa mas
especificamente en Cartagena lugar donde vivimos, esta palabra la usamos
para referirnos a un acto de vergiienza que padece una persona, definicidon
que también es respalda por el diccionario como “sofocamiento producido por
algo que ofende, molesta o averguenza’ (Diccionaric Nueva Espasa
llustrado: 2004). Pero ese sofocamiento no alude al clima como tal sino mas

bien, a un acto de sonrojo o pena.

Otro ejemplo que se puede anotar en cuanto a las entradas enciclopédicas
es un €aso que nos comentaron: una joven se encontraba cerca del
monumento de la India Catalina, en ese momento se acerco un grupo de
turistas a observar la estatua y uno de ellos la interpelé diciendo: - / am Sorry
;Where is the church of San Pedro Claver? La joven sorprendida y confusa

sin ningtin conocimiento de inglés le responde — Yo no soy Zorra ni prostituta.
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Esta respuesta dada por la joven se debid por una parte a las entradas
enciclopédicas que tiene del concepto zorra como mujer ramera o prostituta y
por otra a los supuestos que ella tiene respecto a la visita de turistas a la
ciudad, puesto que algunos de ellos vienen con el fin de entrar a prostibulos

y acostarse con mujeres gue venden su cuerpo.

No obstante, la expresion / am Sorry la uso el turista como una norma de
cortesia antes de hacerie la pregunta, que traducido es Disculpe, ¢Ddénde

esta la iglesia San Pedro Claver?

Mediante estos ejemplos sefalados anteriormente reiteramos que las
entradas enciclopédicas resuitan ser informacioén de primera mano ya que a
partir de éstas se le puede atribuir un sentido a X o Y expresion. Cabe
aclarar que este sentido no solo se constituye de las entradas enciclopédicas
sino que ademas como ya hemos mencionado implica otras fuentes que lo

nutren hasta volverlo concreto.

A través de esta informacion de primera mano como se anotd, es que

también le podemos dar un significado inicial y/o coherente a los dichos.

Es asi, que para atribuirle un significado inicial al dicho °“Af mejor cazador se
le va la liebre” es necesario saber el significado basico de los conceptos:

mejor, cazador, va y liebre. El destinatario inicialmente en los procesos
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cognitivos que realiza le adjudica a cada palabra el significado literal gue le
corresponde. En este caso mejor segun el diccionario se define como mas
bueno y menos malo; cazador “persona o animal que caza’, va como una
“conjugacion del verbo ir en tercera persona del singuiar del tiempo presente”
y liebre “mamifero roedor de orejas muy larga, de pintas negras, patas
delanteras mas cortas que las traseras, muy rapida y corredora y que es

apreciada por su carne y como pieza de caza’.

Ademas, se ayuda con los conocimientos empiricos que encuentran en las
entradas enciclopédicas como por ejemplo: sabemos que la funcion basica
del cazador es capturar presas, que incluso quienes ejercen bien esta
funcion se pueden equivocar, que ningun cazador puede confiarse de gue

siempre alcanzara su objetivo.

Con esto el destinatario construye un significado mas acabado, activandose
en el una serie de supuestos como: /a liebre es un animal que se caza, no
siempre el cazador puede cazar la liebre, para cazar liebre hay que ser buen
cazador, aun el cazador que es diestro en su oficio es susceptible que le
ocurran infortunios, yéndosele la liebre, que no se debe ser tan confiado,
puesto que nadie esta exento a que le sucedan imprevisto. Ahora bien, el
destinatario entre todos estos supuestos que se le activan, selecciona el

supuesto que en €l genera mayor efecto contextual, que seria €n resumidas

cuentas el Uitimo.

81

%1



Otro aspecto que cabe resaltar dentro de este analisis es la analogia
asociacion y/o relacién que hace el destinatario del oficio y destreza con que
un cazador se desempefia en su entorno y el oficio y la habilidad que el
mismo (destinatario) desempeiia, llegando a inferir que no se debe ser tan

confiado, puesto que nadie esta exento a que le sucedan imprevistos.

3.2 COMCEL Y MOVISTAR NO CON TIGO: INFLUENCIA DEL ENTORNO

Una segunda forma de ampliar el contexto consiste segin Sperber y Wilson
(1994) en “afnadirle informacion sobre el entorno inmediatamente observable”
(P.178). Es decir, sumarle los supuestos del entorno que resultan
especificamente el topico, momento y el lugar donde surge un estimulo

ostensivo ya sea un gesto, una palabra, una frase, entre otros.

Por ejemplo, el Sefor Gustavo se encuentra en la sala de su casa
conversando con su vecino acerca de algunos negocios que quieren llevar a
cabo, sus hijos que se encuentran jugando en l|a terraza corren y gritan
demasiado a tal punto que interrumpen la conversacion de su padre con su
vecino. El sefior Gustavo al ver esta situacion y avergonzado con su vecino
por el mal comportamiento de ellos, se para y les hace un gesto con la palma
de la mano abierta moviendo de atras hacia delante; los nifios al ver esta

actitud inmediatamente se quedan quietos y dejan de jugar.
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Ahora bien, asi como las entradas enciclopédicas son importantes, el entorno
fisico (espacio-temporal) juega también un papel primordial en la
construccion de significados, ya que este es el que permite que el emisor
seleccione el estimulo ostensive mas apropiado y diciente para hacerse
entender por su destinatario y generar en él un efecto contextual, que en el
ejemplo anterior: el espacio era propicio porque era la sala de su casa, lugar
privado; el momento se creia el oportuno y adecuado ya que los dos estaban
en disposicién de entablar la conversacion de dicho toépico que era de suma
importancia. Pero la conversa estaba siendo interrumpida por los nifos, lo
que llevé al sefior Gustavo a hacer ese gesto, los nifios al verlo hacen

silencic y dejan de jugar.

Esta actitud que los nifios adoptan se debe al significado del gesto en si, ya
que este representa: /os voy a castigar, se estan portando mal, despueés gue
termine me las pagan, quédense quieto, hagan silencio, entre otras. Dentro
de este caso donde el lenguaje que predomina es el gestual, no fue
necesario emitir palabra para activar en los nifios esa serie de supuestos que

incidieron automaticamente en su cambio de actitud.

Para adjudicarle cierto significado a X o Y estimulo ostensivo es necesario

tener en cuenta el entorno fisico que permite la produccion de este.
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Por ejemplo, dos amigas Mary y Juliana platicaban en la cafeteria de la
Universidad acerca de la exposicién gue debian preparar para la semana
siguiente, como se iban a repartir los temas, de la distribucion del tiempo
que disponian para efectuar dicha exposicion y de las preguntas que

surgirian entre los oyentes del tema a exponer.

Mientras hacian esto Tatiani Melliza sin ser invitada tomé una silla y quiso
hacer parte de la conversacion insinuando que los temas no estaban bien
repartidos, que el tiempo no les iba a alcanzar y que no las veia tan
preparadas para tal reto. Juliana un poco molesta por los comentarios tan
impertinentes de Tatiani Melliza y en tono irénico le dice: - gracias por tu

aporte con Comecel y Movistar no con Tigo.

Es evidente que el ambiente en que fue emita la expresion estaba cargado
de preocupacion, desespero y tension por la vispera de la exposicion,
sumado a esto, la llegada inoportuna de Tatiani Melliza con sus comentarios
desagradables hace que el ambiente se torne mas cadtico, por lo que en un
momento de exaspero su compariera Juliana la interpela con el dicho con

Comecel y Movistar no con Tigo.

A partir del entorno espacio — temporal en que se da la situacion
comunicativa es que en Tatiani Melliza se activan supuestos como: Tigo es

un operador distinto a Comcel y Movistar, Tigo es un operador con menos
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cobertura y menos trascendencia que Comcel y Movistar, Comcel y Movistar
tienen mas usuarios que Tigo, que la conversacién solo le compete a ellas

dos y por ende ella esta de impropia.

Dentro de estos multiples supuestos el destinatario selecciona el mas
relevante, el que genera mayor efecto contextual y le llevé menor tiempo de
procesamiento. Juliana logra con la expresion emitida que Tatiani comprenda

perfectamente el mensaje a tal punto que se queda callada.

3.3 EL QUE NO TIENE MAS CON SU MUJER SE ACUESTA:
SUPUESTOS DE PROCESOS ANTERIORES
Una tercera forma de ampliacion de contexto son los supuestos de procesos
anteriores, es decir, se toman como referencia aquellos supuestos que han
sido empleados anteriormente en procesos deductivos para construir un

nuevo supuesto.

Esta ampliacion del contexto se puede vislumbrar con el mismo ejemplo
citado anteriormente “A caballo regalado no se le mira el colmillo” el cual se
puede relacionar con otros estimulos que han sido procesados anteriormente
y que guardan cierta similitud con el, de alli que los agrupamos bajo la misma

categoria Conformismo/Resignacion.
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Esta similitud a la que aludimos se enmarca basicamente en la serie de
supuestos que se activan al hacer uso de ciertos dichos, pero cabe aclarar
que cada uno de ellos lleva impreso supuestos especificos que los diferencia

y los caracteriza como tal (esto lo ampliaremos mas adelante).

Asi entonces, cuando un emisor le quiere manifestar a su destinatario que,
no hay que tener reparo de las cosas cuando se tienen necesidad de ellas,
se puede valer de estimulos como “A buena hambre no hay pan duro”, “A
buen suefio no hay mala cama”, “Cuando la vaina esta delgadita sino hay

carne se come tripita”, "El que no tiene mas con su mujer se acuesta’.

Estas tres formas de ampliacion del contexto ya mencionadas la podemos

ejemplificar de manera conjunta en el siguiente dicho “De tal palo tal astilla”.

La situacion comunicativa es la siguiente:

Dos vecinas se encontraban hablando en una esquina acerca de lo
mujeriego que era Luis Carlos (sobrino de una ellas) y de los problemas gue
esta situacion le habia acarreado a la tia de Luis Carlos. Aura le dice a su
vecina Cristina - que eso no tiene nada de raro porque asi era su padre y

como dice el dicho De tal palo tal Astilla.

Cristina al escuchar este dicho mediante el proceso cognitivo que realiza

busca inicialmente el significado que se le adjudica a los conceptos: tal, palo
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y astilla; donde tal se define como aquello “gue expresa algun matiz
ponderativo o despectivo”, palo “trozo de madera, mas largo que ancho
generalmente cilindrico” y astilla “fragmento irregular que se desprende de la

madera ¢ de ciertos minerales al romperse”.

Luego de haberle atribuido el significado a cada una de las palabras que
compone este dicho, en el destinatario se activan y se hacen manifiestos una
serie de supuestos que se desprenden del estimulo que fue escuchédo
como: Del palo se pueden sacar astillas, las astillas provienen de los palos,
las astillas que se sacan de un palo son igual a €l, los hijos se parecen a sus
padres. Haciéndosele el ultimo® el mas relevante, el que condensa el fin con

que se emitio.

Simultaneo a esto, ésta significacion que se busca construir es nutrida y
complementada por el entorno fisico (espacio — temporai) y el topico a tratar
fue lo que permitié la emision del dicho o estimuio ostensivo, que buscaba
dar a entender que el proceder del hijo se debe al proceder del padre. A esto
se le afade los supuestos de procesos anteriores, es decir, aquellos dichos
que tienen algun tipo de relacion con el, entre estos encontramos: "Ajf no

pare tomate”, “Hijo de tigre sale pintao”, “Hijo de gafo caza ratones”, entre

otros.

3 Cabe aclarar que estos supuestos no se activan en forma numérica o secuencial en la mente,
hacemos uso del término Gitimo por el orden en que esta escrito.
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Con cada uno de estos dichos se activan supuestos similares, sin embargo,
cabe aclarar que cada uno de ellos tiene impregnado supuestos especificos

como se ha mencionado antes. Esto lo ampliaremos mas adelante.

“Los seres humanos son dispositivos de procesamiento de informacion muy
eficaces” como senala Sperber y Wilson (1986: 9. 63). Es asi, que un emisor
antes de emitir un estimulo escoge entre los que tiene a su disposicion aquel
que incida de forma tal en su destinatario y logre causar y provocar en el

algun tipo de reaccion o efecto contextual.

Todo estimulo lleva encarnado una intencion que es la que pretende
transmitir el emisor. Sin embrago, cuando es receptado por su destinatario,
activa en el otro supuestos que posteriormente mediante un proceso de
seleccion escogera aquel que logre causar el mayor efecto, es decir, €l mas
relevante, el supuesto que lleve impregnado esa ostension que quiso
manifestara el emisor, gue en palabras de Sperber y Wilson seria “mostrarle
algo a alguien” (P. 67).

Pero ese algo debe ser expresado de forma precisa a tal punto que atraiga la
atencién y merezca ser procesado por su destinatario, para esto debe
cumplir con dos condiciones: Primera “Un supuesto es relevante para un
individuo en la medida en que los efectos contextuales gue se consigan

procesandolo de forma optima sean amplios”; Segunda * Un supuesto es
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relevante para un individuo en la medida en que el esfuerzo requerido para

procesario de forma optima sea pequefo” (Sperber y Wilson 1986: P. 182).

Retomando la idea de los diversos supuestos que se activan en la mente de
un destinatario al escuchar un estimulo podemos anotar que, aparte del que
encarna la conducta ostensiva® se hacen manifiesto otros supuestos que
aunque parezcan ser aislados al estimulo hacen parte de él, tal como lo
afirma Sperber Y Wilson (1986) “E! entorno cognitivo de un individuo es el
conjunto de todos los hechos que son manifiestos para. Un fendmeno afecta
el entorno cognitivo al hacer manifiestos o mas manifiestos ciertos hechos.
En consecuencia, el individuo puede representarse mentalmente estos
hechos como supuestos fuertes o mas fuertes y, tal vez, utilizarlos para
derivar otros supuestos que no correspondan a hechos reales pero que, a
pesar de ello también son manifiestos para él. Un fenomeno puede hacer
manifiesta una gran cantidad de supuestos” (P. 180).

3.4 MAS VALE UNA IMAGEN QUE MIL PALABRAS: GRAFICAS DE LOS
POSIBLES SUPUESTOS QUE SE ACTIVAN AL RECEPTAR UN ESTIMULO
OSTENSIVO
Aclarado lo anterior, a continuaciéon presentaremos graficamente aquellos
supuestos que posiblemente se activan en el destinatario y se resaltara el

mas relevante que vendria a ser lo que en realidad quiso manifestar el

emisor.

® Es una conducta que hace manifiesta la intencion de hacer manifiesto algo (P. 67).

89

897



L U

1. Conformismo/Resignacion

Fig 1.1 “A caballo regalo no se le mira el colmilfo”

Las cosas cuando son regaladas
se deben recibir sin reparos ni
condicionamientos.

!

El colmillo permite identificar e!

estado del caballo.

regalado.

No se debe mirar el caballo si es

Para que un destinatario logre inferir el fin de

este dicho le es preciso

inicialmente sustituir la palabra caballo por cosa u objeto y coimiilo por el

estado o la condicién que presenté esa cosa u objeto, llegando luego a

maximizar la relevancia del supuesto: Las cosas cuando son regaladas se

deben recibir sin reparos ni condiciones.

Fig 1.2 “A buena hambre no hay pan duro”

Cuando hay una gran necesidad
de comer no importa el estado
de los alimentos al consumirlos.

!

la dureza del pan no se ve

cuando hay hambre

esta duro

El pan sacia el hambre, Incluso si
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Fig. 1.3 De igual forma ocurre en “A buen suefo no hay mala cama”

de

Cuando hay una gran necesidad
darmir cualquier
resulta propicio para hacerlo,

lugar

La cama es un lugar para dormir.

I

Lo malo de la cama no se ve
cuando hay sueiio

Estos dos dichos presentan una misma finalidad que viene a ser

representada en necesidades vitales, la primera de comer y la segunda de

dormir. Como necesidades basicas cualquier individuo busca saciarla sin

fijarse de la cosa u objeto de que se vale para hacerlo, por ejemplo: en el

primer dicho la expresién

“pan duro” equivale a cualquier tipo de alimento

que no se esté acostumbrado a comer o que no esté en sus mejores

condiciones y en el segundo la expresion “mala cama” como se menciond en

capitulo anterior vendria a representar cualquier tipo de lugar para dormir

(hamaca, cama, tabla, piso, estera, sillon, mecedora, entre otros).
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Fig. 1.4 “Cuando la vaina esta delgadita sino hay pa’ carne se come tripita”

Cuando se estd en una situacion
econbmica dificil hay que
adaptarse a ella y tomar lo que
ofrezca.

i

La carne se puede reemplazar La carne y la tripita son tipos de

por la tripita. alimentos.

Aqui la expresion “vaina delgadita” connota una situacion econdmica dificil, lo
que lleva a cambiar cierto habito alimenticio que en este caso seria carne por
tripita. El que padece la situacion tiene a su disposicion la opcion de
reemplazar lo que esta acostumbrado a comer por algo econdémice o de baja
categoria que aun asi logra saciar la necesidad. Es por eso, que el supuesto
mas relevante que se activa con ia enunciacion de este dicho es: Cuando se
esta en una situacion econdmica dificil hay que valerse de lo que se tiene y

adaptarse a ella.

Diferente a esto ocurre en el dicho “El que no tiene mas con su mujer se
acuesta” puesto que aqui no se presenta opciones para satisfacer la
necesidad sexual, sino que quien la padece se resigna a tomar la unica

opcion que tiene a su disposicion.
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2. Precaucién/Prevencion

Fig. 2.1"Al mejor cocinero se le ahaman las ollas”

Aunque se sea muy diestro en el
oficio no se estd exento que
ocurran infortunios.

!

La olla es un instrumento que se
emplea para cocinar.

La olla se puede ahumar aun

cuando se sepa cocinar.

Lo mismo ocurre en el dicho “Al mejor cazador se le va la liebre” donde se
activa el mismo supuesto relevante y supuestos similares al anterior que

difieren del oficio que desempeiia esa persona habil.

Fig. 2.2“Al mejor cazador se le va la liebre”

Aunque se sea muy diestro en el
oficio no se estd exento que

ocurran infortunios.

No siempre los cazadores logran
cazar su presa.

La liebre puede ser mas agil que
un byen cazador.
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Un destinatario al escuchar estos dichos releva que se le esta exhortando a

no ser tan confiado, sino mas bien tener siempre precaucién y cautela al

hacer las cosas puesto que no esta libre de pasar un mal rato, que en los

dichos se connotan con “ef ahumarse la olla” o “irse la liebre”.

Otros dichos que hacen parie de esta categoria son “Del plato a la boca se

cae la sopa”y “En la boca del horno se quema el pan”

Fig. 2.3 "Del plato a la boca se cae la sopa”

Aungue las cosas
préximas a ser conseguidas en el
momente menos esperados
pueden escapar.

estén muy

se

Las sopas se pueden derramar
cuando es llevada a la boca.

Fig. 2.4 “En la boca del horno se quemna el pan”

El plato es un recipiente que
sirve para echar las sopas.

Aunque las cosas
préximas a ser conseguidas en el
momento menos esperados
pueden escapar.

muy

5€

!

Si los panes no son sacados a
tiempo se pueden quemar.

Los panes se asan en el horno.
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El destinatario en su proceso de seleccion no escogera supuestos
irrelevantes como “el plato es un recipiente para echar la sopa” o "Los panes
se asan en el horno”. Sin embargo, aunque estos supuestos no direccionen
hacia la intencién que tuvo el emisor, no estan aislados del estimulo ya que
se derivan del mismo aportando una posible guia hacia lo que se quiere
inferir, como el lugar donde ocurren los hechos: “e/ horno” en el sequndo
caso y “el plato” como uno de los lugares de origen que marca la distancia

hacia el lugar de destino en el primero.

La siguiente categoria es Linaje/Herencia dentro de ella se encuentra los
dichos “De tal palo tal astilla”, “Hijo de tigre sale pintao”, "Hijo de gato caza
raton”, “Aji no pare fomate”y “De mala gallina huevo malo” que viene a ser
un determinante que expresa que el producto que se genera va a tener las

mismas caracteristicas de quien lo engendro.
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Fig. 3. Linaje/Herencia

Grafiquemos esto de manera conjunta:

“De tal palo tal
astilla”

-El pato es igual
que 13 astilla.

-La astilla se
sacan de los

palos.

“Hijo de gato “Hijo de tigre sale

caza ratones” pintac”

-Los ratones son Los hijos -Todos los tigres

cazados por los heredan o tienen pintas.

gatos. - adoptan " * | -Para ser hijo del

-Para ser hijo de caracteristicas tigre tiene que
i .

gato se debe de sus padres tener pintas

cazar ratones.

“Aji no  pare
tomates”
-Ajles y tomates

sOn vegetales
distintos.
-Los ajies solo
paren ajies.

Como se mostro en el esquema todos estos dichos giran en torno a una
misma matriz ostensiva, pero esto no impide que cada uno de ellas active
supuestos especificos gue estan determinados  a lo que hace referencia el

dicho ya sea ajies, tomates, tigres, palo, astilla, gato, ratones, con estas
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alusiones se busca manifestar o revelar ias semejanzas que exisien entre

padres e hijos. Es asi, que cuando un destinatario se le expresa cualquiera

de estos dichos puede concluir que: Los hijos heredan o adoptan

caracteristicas de sus padres.

Igual que en la categoria anterior los dichos agrupados en esta apuntan

hacia un mismo fin que se manifiesta en la ostensioén que los distinguen y los

caracteriza como dichos de Conciencia, del conocimiento y saber de las

cosas tal como son puesto que se viven con inmediatez.

4. Conciencia

“Cada quien sabe
donde le aprieta el
zapato”

-Los zapatos
apretados pueden
causar molestias.

T

"Aguja sabe lo que
coce dedal lo que
empuja”

-cada uno de estos
instrumentos estan
destinados para un
fin.

-La aguja y el dedal
son  instrumentos
gue se usan para la
costura.

El que vive las
circunstancias es
el que sabe hasta
qué punto le
afecta la misma.

!

“El que estd bajo el
techo sabe ddnde
cae la gotera”

-Las goteras
pueden caer
cuando el techo
esta averiado.

-Bajo el techo se
puede mirar el
lugar por donde se
filtra el agua

“€l mal de la olla lo
sabe ef palote”

-El  palote tiene
contacto  con el
fondo de laolla.

- El palote se usa
para revolver lo
gue estd en la olla.

Q7

ar



Como anotamos en el capitulo anterior este corpus de datos esta
caracterizado por una especialidad, esta se evidencia cuando el emisor hace
uso de algunos de estos estimulos ya que no busca precisamente aconsejar,
insultar, ridiculizar, exhortar, agredir o elogiar, etc. A su destinatario, sino mas
bien lo que pretende el emisor es persuadir a su destinatario y hacer que

este cree conciencia de la situacion que él (emisor) afronta.

5. Apariencia

Fig. 5.1 “De noche todos los gatos son pardos”

La noche puede ser un medio para
ocultar algunas imperfecciones y no
dejar ver las casas como son.

!

En la noche los gatos adquieren En la oscuridad los gatos pueden
la misma tonalidad. ser iguales.

Todos estos posibles supuestos que logran activarse mediante la recepcion
de este dicho parecen ser irrelevante. No obstante, ellos ayudan a nutrir y
complementar, evidenciando el supuesto gue se releva luego de procesar el
estimulo. Decimos esto porque en los dos impera el medio que encubre los

defectos (la noche). Es asi, que un destinatario podria deducir que /a noche

98




L 1

puede ser un medio para ocultar algunas imperfecciones y no dejar ver las

€0s838s Comao sorn.

Fig. 5.2 “Aunque la mona se vista de seda mona se queda”

Aunque se trate de ocultar la
apariencia detris de un disfraz,
quien es nunca dejara de ser.

!

La seda es una tela fina que se La mona se viste de seda para
usa para hacer vestidos. querer verse mejor.

Aunque estos dos uitimos dichos estan dentro de la misma categoria y
aluden a mostrar un cambio, por lo general se emiten en situaciones
comunicativas diferentes. Por ejemplo: en el primero busca enfatizar en las
mutaciones que se dan en la noche ya que esta facilita esconder u ocultar
defectos, y en el segundo se muestra un cambio que concierne directamente

a lo externo como ia imagen, el vestuario, la actitud o el modo de proceder.
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Esta apariencia también se muestra en el dicho “No todo lo que brilla es oro”

Fig. 5.3 “No todo lo que brilla es oro”

las
pueden resultar engafiosas.

No hay que dejarse llevar por

apariencias pues estas

!

E! oro no es el unico metal que
brilla.

Otros metales pueden brillar
como el oro.

Donde el emisor al hacer uso de este estimulo busca prevenir y alertar a su

destinatario acerca de lo engafosas que pueden ser las cosas, al aparentar

ser lo que en realidad no son.

Entrometido/Chismosos es la ultima categoria a analizar, aqui encontramos

dichos como “Hay muchas moscas en ef alambre” y "Hay muchos moros en

la costa”.
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6. Entrometido/Chismoso

“Hay muchos
moros en la costa.

-La costa no es un
lugar propic de los

moros.

Intromision de
sujetos no
pertinentes

“Hay muchos
moscas en el
alambre”.
-Las moscas  se
paran en fos
alambres.

Estos dos dichos basicamente expresan lo mismo, es decir, buscan sefalar

la intromisiéon de sujetos no pertinentes en una determinada situacion

comunicativa. Sin embargo, en cada unoc como hemaos ejemplificado se

activan supuestos especificos, como las moscas en un caso y ios moros en

otro.

Por ejemplo si dos personas se encuentran conversando de X ¢ Y tema en

bridado y notan la presencia de una tercera es posible que alguno de los dos

emita cualquiera de los dichos expuesto, esa tercera persona por quien se

expresa el dicho va a inferir que su presencia no es grata, esto o deduce al

sustituir las palabras moros o moscas por €l como sujeto actuante.

m
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4. CONCLUSIONES

Después de todo este trabajo podemos concluir que los dichos y/o refranes
son estimulos ostensivos de los que se valen los hablantes para atraer la
intencién, enfocar y revelar sus intensiones de forma sutil y eficaz. A traves

de ellos se puede lograr que en el oyente ocurran cambios.

Estos cambios a los que aludimos se pueden evidenciar en las diferentes
actitudes y roles que asume una persona como ridiculizar, aconsejar,
advertir, instruir, persuadir, exhortar, elogiar, alertar, motivar, entre otras. Por
ejemplo cuando alguien es altivo se le puede aconsejar persuadiéndolo
mediante el uso del dicho “El que sube como palma cae como coco” para
manifestarle que en nada le favorece esa forma de ser, porque la vida es una
ruleta que trae consigo muchas sorpresas, y asi como hoy se puede estar
gozando de las mejores condiciones, no se sabe que deparara el dia de

manana.

Para identificar la intencion de un estimulo ostensivo gue en este caso serian
los dichos y/o refranes, es necesario que tanto el emisor como el destinatario
posean dentro de su entorno cognitivo los suficientes conceptos que le
ayuden a estructurar de forma légica o coherente el fin a conseguir que en el

caso del emisor seria la seleccion del estimulo apropiado que merezca la
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importancia de ser procesado y del destinatario de enfocar su atencion y

dirigirlo hacia ias intenciones de su emisor.

Cuando hablamos de conceptos nos referimos a esas entradas
enciclopédicas que nutren, completan y amplian nuestro contexto, lo que
hace posible adjudicar a X expresion una significacidon que no va coincidir

con su significado literal, es decir, un emisor quiso decir X cuando emitio Y.

Por otra parte es preciso anotar que con el uso de los dichos se logra una
economia del lenguaje en el sentido que sintetizan dilatadas y tediosas
explicaciones; ellos condensan una firme intencién que tiene como objetivo

hacer manifiesto 0 mas manifiesto algo.

Cuando un emisor pretende atraer la atencion del oyente con el menor
esfuerzo de procesamiento se le es presiso escoger el mejor estimulo que
podria haber elegido para asi, poder lograr que su destinatario mediante el
principio de relevancia llegue a recuperar y a contruir de forma logica la

pretendida interpretacion.

Esta seleccion por parte del emisor no es arbitarria pues para hacerla se dan
en la mente procesos que direccionan a lo que se quiere transmitir, uno de
ellos es la comunicacion ostensiva inferencial en donde el emisor debe tener

claro en su mente una representacion del conjunto de supuestos que
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pretende hacer manifiesto para su oyente, de aili que debe elegir el estimulo
mas pertinente y diciente para que su oyente en el menor tiempo posibie y
con el menor esfuerzo o gasto de energia logre reconocer esa intencion
implicita y alcanzar mayor efecto contextual.

Este es una investigacion que no puede quedar cerrada en la medida que
pueden surgir interrogantes que pueden ampliarila tales como: ;Que
procesos hipotéticos — deductivos se llevan a cabo para el proceso de
relevancia en la interpretacién de los dichos? y/o ¢Qué implicaciones

ideoldgicas se evidencian con el uso de esos dichos? Entre otros.
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